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Willkommen

Liebe Leserinnen,
hebe Leser!

-

er Herbst und das Frihjahr waren gepragt von

extremen Wetterbedingungen. In England und

groBen Teilen Frankreichs war es sehr nass,

sodass Winterweizen teilweise nicht gesat wurde
und das Sden des Sommergetreides eine Herausforderung
darstellte. Andere Gebiete Europas, wie z.B. Bulgarien, wa-
ren wiederum von Trockenheit gepragt. Es gibt also immer
mehr Wetterextreme, mit denen wir in der Landwirtschaft
zurechtkommen mussen, um weiterhin die Grundnahrungs-
mittelversorgung weltweit zu sichern. Wir mussen daher
unter anderem Technik und auch neue Anbaumethoden
entwickeln, um schnell und effizient zu reagieren, wenn
das Wetter es zulasst. Parallel dazu entwickeln Landwirte
neue Wirtschaftsbereiche, um sich den politischen oder
regionalen Anforderungen anzupassen. In dieser Ausgabe
stellen wir Ihnen Landwirte und Unternehmen vor, die sich
— jeder auf seine Art — den vielfaltigen Herausforderungen
gestellt haben.

Das Jahr 2024 ist ein besonderes: 40 Jahre HORSCH. Im
Ruckblick sind die Jahre viel zu schnell vergangen und im
Tagesgeschaft habe ich oft nicht realisiert, wie sehr sich
alles entwickelt hat und wie innerhalb der 40 Jahre aus der
kleinen Werkstatt mit groBer Vision heute ein weltweites
Unternehmen geworden ist. Wir sind dankbar fur diese
intensive, interessante Zeit. Nun gehéren wir zur ersten
Generation und unser Ziel ist es, das Unternehmen sicher in
die nachste Generation zu fihren. Das tun wir gemeinsam
— Schritt fur Schritt. Dabei ist es uns wichtig, einander zu
respektieren und voneinander zu lernen. Zusammenfassend
sind wir sehr zuversichtlich, dies gemeinsam zu gestalten,
und freuen uns auf die nachsten Jahrzehnte!

Viel SpafB beim Lesen!

Herzlichst

ks o

lhre Cornelia Horsch
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Aktuelles

40 Jahre HORSCH:
[Innovation hat

Bestand

Die HORSCH Maschinen GmbH feiert in diesem Jahr ihr 40-jahriges Bestehen.
Innerhalb dieser Zeit hat sich das Unternehmen zu einem weltweit fihrenden
Landtechnikhersteller entwickelt. Anlass fir die Geschaftsleitung, einen Blick auf
Vergangenes und Kinftiges zu werfen.

o

MICHAEL HORSCH:

,,Die Basis unseres Unternehmens ist die
Leidenschaft fur den pfluglosen Acker-
bau, der in der Familie schon seit Gene-
rationen verankert ist. Der Beginn liegt
viel weiter als 40 Jahre zurlck. Damals
hatten wir nicht die Absicht, ein Unter-
nehmen zu grtinden. Der Impuls fur den
Maschinenbau kam aus der Notwendig-
keit heraus, Sédmaschinen fur pfluglosen
Ackerbau zu entwickeln.

Nach viel Probieren entstand mit dem
S&-Exaktor, einer Frase mit Saschiene fur
die Direktsaat, eine der ersten Maschi-
nen. Zur damaligen Zeit schlugen wir
mit der Direktsaat einen ganz neuen
Weg ein.
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In der Folge entwickelte sich das
Geschaft weiter und es kamen weite-
re Maschinen hinzu. Das alles lief noch
unter der HORSCH OHG, an der mehrere
Familienmitglieder beteiligt waren. 1984
grindeten wir schlussendlich ein Unter-
nehmen nur fir den Maschinenbau und
durften ab 1990 durch viele neue Ent-
wicklungen weltweit ein sehr groBes
Wachstum erleben.

Gerade mit Blick auf die letzten Jahre
zeigt sich, dass die Vision, warum wir
das Unternehmen griindeten, noch bes-
ser in die heutige als die damalige Zeit
passt, vor allem wenn wir Gber Umwelt,
Diversifikation und veranderte Klimabe-
dingungen sprechen. Es ist interessant

zu sehen, dass aus dieser Vision, von der
man zundchst glaubte, damit allein zu
sein, ein Unternehmen in dieser GroBe
entstanden ist.

Von Beginn an stand die Néhe zu
den Kunden far uns im Vordergrund. Wir
klarten Uber ackerbauliche Themen und
die entsprechende Technik auf und stan-
den stets beratend zur Seite. Dieser enge
Austausch mit den Kunden treibt mich
auch heute noch immer an. Und diese
treibende Kraft kann man nur spiren,
wenn man auch nah am Kunden bleibt.

Niemand hatte vor 20, 30 oder gar
40 Jahren erwartet, dass wir heute an
diesem Punkt stehen. Viele kleine Mei-
lensteine haben uns dorthin gefiihrt.
Basis und Motivation des Ganzen ist eine
Passion fiir den Ackerbau, die die gesam-
te Familie tragt. Fur die Zukunft gilt es,
den Fokus nicht zu verlieren. Was uns
ausmacht, ist unsere besondere Kun-
denndhe und die Loyalitat und Unter-
stlitzung unserer Mitarbeitenden, die wir
an allen unseren Standorten genieBen.
Das macht uns sehr stolz und wir werden
alles tun, um dies aufrechtzuerhalten
und zu verbessern. Am Ende definiert
sich der wahre Wert des Unternehmens
durch das, was jeder Einzelne tagtaglich
dazu beitragt.”



PHILIPP HORSCH

. Wenn ich zurtickblicke auf die letzten
Jahrzehnte, schwingt bei mir in erster
Linie Dankbarkeit mit. Ich bin dankbar
fir das, was geschehen ist, und fur die
zahlreichen préagenden Momente und
Geschichten. Es ist bemerkenswert, wie
viel Unterstitzung wir an verschiede-
nen Stellen erfahren durften — sei es von
unseren Kunden, Partnern oder Lieferan-
ten. Das Wissen, dass so viele Menschen
wohlwollend hinter uns stehen, zahlt
rickblickend zu den groBartigsten Er-
kenntnissen.

Unser Unternehmen hat turbulente
Phasen des Wachstums und der Ver-
anderungen hinter sich. Doch unsere
Mitarbeitenden waren stets an unserer
Seite, haben nicht nur unsere Unterneh-
mens-DNA verinnerlicht, sondern leben
sie auch jeden Tag. lhre pragmatische
Herangehensweise und ihr Einsatz sind
fr uns unverzichtbar.

Personlich hat mich stets motiviert,
dass ich zusammen mit verschiedenen
Menschen in unserem Umfeld einen Bei-
trag leisten und vieles bewegen konnte.
Nicht nur auf der Produktseite oder im
Unternehmen, sondern auch in der Ent-
wicklung des Ackerbaus in den letzten
Jahrzehnten. Wir haben den Ackerbau
weltweit nach vorne gebracht und ein
Radchen dessen zu sein, ist mein stetiger
Antrieb. Es ist immer wieder schon, neue
Herausforderungen anzunehmen, etwas
voranzutreiben und an neuen Produk-
ten und Strategien fur den Ackerbau
ZU arbeiten.

Aktuelles
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Was uns ausmacht und von anderen
unterscheidet, ist der enge und direkte
Kontakt zu den Landwirten, den wir in-
tensiv pflegen. Diese Nahe ermdglicht es
uns, deren Bedurfnisse und Anforderun-
gen genau zu verstehen und hinsichtlich
der Produktentwicklung drauf einzuge-
hen. Durch diesen Kontakt lernen und
entwickeln wir sehr viel und so kann aus
der Kombination mit unserer eigenen
Expertise schnell etwas Neues entstehen.

Eine weitere Kernkompetenz, die
tief in unserer Unternehmens-DNA ver-
ankert ist, ist die Art und Weise, wie
wir als Eigentimer im Unternehmen zu-
sammenarbeiten. Das ist ein sehr gutes
Fundament, das ungemein stabilisiert.
Auch gegentber Themen, die von auBen
auf uns zu strémen.

So wird die Digitalisierung in Zukunft
einen ganz besonderen Schwerpunkt
bekommen. Nichtsdestotrotz bleiben
der Landwirt und der Ackerbau unser
zentraler Fokus. Unsere Kernkompetenz
sind der Bau und die Entwicklung von
Maschinen, der wir auch in Zukunft mit
Engagement und Leidenschaft nach-
gehen werden.

Wir sind bereit, die kommenden
Herausforderungen anzunehmen und
unser Unternehmen in eine erfolgreiche
Zukunft zu fuhren. Unsere Stérke liegt in
der Flexibilitat und Agilitat. So werden
wir auch weiterhin gemeinsam innova-
tive Losungen entwickeln. Dabei geht
es um Menschen, um Emotionen und
darum, dass wir auf dieser Welt etwas
bewegen wollen.”

CORNELIA HORSCH
.Im Ruckblick sind die Jahre unheimlich
schnell vergangen und ich staune immer
wieder, wie groB unsere Firma geworden
ist. Ich bin dankbar fur die gute Zeit, die
wir hatten, den interessanten und viel-
seitigen Beruf, den ich austiben darf. Die
Méglichkeit, international tatig zu sein
und mit vielen verschiedenen Menschen
und Mentalitaten zu arbeiten, habe ich
stets genossen. Besonders dankbar bin
ich fir unsere Mitarbeitenden, mit denen
wir die Firma gemeinsam entwickeln
konnten. Ein groBer Vorteil wahrend
dieser Jahre war zudem, dass ich Familie
und Beruf vereinen konnte.

Hinter uns liegen sehr intensive Jah-
re. Gerade die letzte Zeit war gepragt

terra HORSCH 282024
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von vielen Krisen, sei es Krieg oder die
Corona-Pandemie, die uns immer wieder
aufs Neue herausforderten. Trotz dieser
schwierigen Umstande haben wir uns
stets bewahrt, waren agil und haben
gute Wege und Lésungen gefunden.

Was unser Unternehmen auszeich-
net, ist unsere bemerkenswerte Vielfalt.
Sowohl in der Geschéftsleitung als auch
unter unseren Mitarbeitenden bringen
wir eine breite Palette an Fahigkeiten,
Erfahrungen und Personlichkeiten zu-
sammen. Jeder Einzelne versucht, sei-
ne individuellen Starken bestmaoglich
einzusetzen, was aus meiner Sicht ein
entscheidender SchlUssel fir unseren
nachhaltigen Erfolg ist. Dartiber hinaus
fordern unsere flachen Hierarchien eine
innovative Arbeitsweise, die auf direk-
ter Ansprechbarkeit und offener Kom-
munikation basiert. Diese neue Art des
Arbeitens orientiert sich gezielt an den
Bedurfnissen der nachsten Generation
und schafft ein dynamisches und zu-
kunftsorientiertes Arbeitsumfeld. Unsere
Kultur der Vielfalt und Offenheit ist der
Motor, der uns antreibt.

Die Landwirtschaft ist ein sehr bo-
denstandiger Bereich und auch unsere
Kunden sind bodenstandig und auBerst
pragmatisch. Unsere Wurzeln liegen im
Ackerbau, wodurch wir ein tiefes Ver-
standnis fur die Herausforderungen
unserer Kunden haben. Durch den ste-
tigen Austausch kénnen wir ihnen so
spezifische Losungen anbieten. Unser
wichtigstes Ziel ist es, unsere Kunden
zufriedenzustellen. Dementsprechend
arbeiten wir unter anderem an einem
professionellen Service.

Auch wenn digitale Medien und
neue Technologien in allen Unterneh-
mensbereichen Veranderungen mit sich
bringen und die digitale Kommunika-
tion zunimmt, méchten wir uns auf den
Grundsatz besinnen, dass der persén-
liche Kontakt zu unseren Kunden fur
uns durch nichts zu ersetzen ist. Dieser
direkte Austausch ist und bleibt fir uns
unverzichtbar.

Wenn ich nach vorne blicke, freue
ich mich auf die nachsten Jahre, die wir
gemeinsam mit der nachsten Genera-
tion gestalten werden. Zusammen mit
unseren Mitarbeitenden, Kunden und
Vertriebspartnern werden wir auch in
Zukunft die Herausforderungen, die vor
uns liegen, angehen und meistern.”
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THEO LEEB

.Der Beginn der Zusammenarbeit von
HORSCH und LEEB liegt schon viele Jahre
zurlck. Das erste gemeinsame Projekt
wurde 1994 in Form eines DUngerstreu-
ers realisiert. In der Folge habe ich jedes
Jahr ein, zwei Projekte fir HORSCH um-
gesetzt, immer im Bereich Entwicklung
und Prototypenbau. 2000 entstand dann
ein Selbstfahrer fur Pflanzenschutzan-
wendungen. Da die Bereiche Bodenbe-
arbeitung und Satechnik bei HORSCH
stark gewachsen sind, entschied man
sich, den Fokus darauf zu legen. So einig-
ten wir uns darauf, dass ich den Bereich
Pflanzenschutz in Eigenverantwortung
unter dem Namen LEEB weiter ausbaue.
Wir haben es uns immer offengelassen,
das Ganze wieder zusammenfihren, so-
bald das Absatzpotenzial eine gewisse
GroBe erreicht und wir die Synergien aus
beiden Firmen nutzen kénnen. So wur-
de 2011 die HORSCH LEEB Application
Systems GmbH gegrindet.

Von da an sind wir jedes Jahr ge-
wachsen, was nicht immer einfach war,
aber dieser Herausforderung haben wir
uns gerne gestellt. Basis dieses Wachs-
tums war es, Produkt und Marke zu-
sammenzubringen und die vorhandenen
Strukturen zu nutzen. Ruckblickend war
kein Jahr wie das andere. Prozesse, die
wir in einem Jahr implementierten, wa-
ren im Folgejahr bereits obsolet. Von
daher ist und war eine standige Anpas-
sung notwendig.

Hinter uns liegt auch ein starkes
personelles Wachstum, mittlerweile ha-
ben wir 630 Mitarbeitende in Landau.

Meine stetige Motivation ist es, den
Menschen ein entsprechendes Umfeld
und die Mdglichkeiten zur persénlichen
Entwicklung zu geben und zu sehen, wie
diese genutzt werden, um Potenziale zu
entfalten.

Ein wesentlicher Faktor unseres Erfol-
ges ist die Nahe zu unseren Kunden. Der
direkte Kontakt ist uns wichtig und gibt
mir personlich sehr viel, vor allem wenn
wir positives Feedback erhalten, unsere
Kunden mit den Produkten zufrieden
sind und in den Technologien klare Vor-
teile sehen.

Aktuell sehen wir uns im Pflanzen-
schutzbereich immer wieder mit Dis-
kussionen Uber Nachhaltigkeit und Um-
welteinflisse konfrontiert. Unser Job ist
es, die Pflanzen zu schitzen. Was ich
als Herausforderung ansehe, ist die ge-
sellschaftliche Akzeptanz daftr. Um den
neuen Regelungen gerecht zu werden,
bedarf es immer wieder technologischer
Losungen, was ein groBer Antrieb fur
uns ist. Wir wollen proaktiv daran arbei-
ten, maglichst ressourcenschonend zu
agieren. Das heift, Pflanzenschutzmittel
so zielgerichtet wie mdoglich auszubrin-
gen. Hinsichtlich der klimatischen Her-
ausforderungen gilt es, den steigenden
Leistungsanforderungen an die Technik
zur optimalen Ausnutzung der Einsatz-
zeitfenster nachzukommen.

Unsere Starken liegen in der konti-
nuierlichen Entwicklung und der engen
Zusammenarbeit mit unseren Kunden.
Diese Nahe gepaart mit Innovationskraft
treibt uns auch in Zukunft an, effiziente
und nachhaltige Lésungen zu finden.”



Im Zeichen des Jubildums fanden Veranstaltungen fur Kunden
und Vertriebspartner am Sitzenhof statt.

Bei den Praxistagen hatten die Gaste die Moglichkeit, die Maschinen
auf den Feldern im Einsatz zu erleben.

40 Jahre HORSCH:

Ein Mellenstein der
Zusammenarbeit

2024 feiert HORSCH sein 40-jahriges Bestehen. Im Zuge dieses Jubildums kamen
Vertriebspartner und Kunden aus aller Welt an den Sitzenhof, um dort die
Wurzeln des Unternehmens kennenzulernen und Uber aktuelle und zuklnftige

Themen zu diskutieren.

m Jahr 1984 wurde die HORSCH Maschinen GmbH ge-

grindet. In der Folge durchlebte das Unternehmen ein

weltweites Wachstum, was vor allem auf die stetige Ent-

wicklung neuer innovativer Technologien und Lésungen
fir den Ackerbau zurtickzuftihren ist. 2024 feiert HORSCH
sein 40-jahriges Bestehen.

Der Erfolg basiert seit Beginn auf dem Netzwerk aus
Kunde, Vertriebspartner und dem Unternehmen. Grundstein
dieses Dreiecks ist die stetige direkte Kommunikation. So fan-
den im Rahmen des Jubildums am Sitzenhof Veranstaltungen
statt, bei denen den Vertriebspartnern und Kunden nicht nur
die Geschichte, sondern vor allem aktuelle Entwicklungen und
kinftige Themen nahergebracht wurden.

GEMEINSAME ZUSAMMENARBEIT
Unter dem Motto ,40 Jahre — nur gemeinsam konnten wir
es so weit schaffen” kamen Vertriebspartner an den Sitz-
enhof, den Grindungsstandort von HORSCH. ,Es ist uns
eine Ehre und Freude, diesen Moment mit lhnen zu teilen.
Gemeinsam haben wir viele Erfolge gefeiert und stets mit
einem optimistischen Blick in die Zukunft geschaut”, begriiBte
Cornelia Horsch die Gaste. Im Fokus standen dabei nicht die
vergangenen 40 Jahre, sondern die kinftigen gemeinsamen
Moglichkeiten.

Besonders in den letzten Jahren zeigte sich, dass sich der
Handel zunehmend spezialisieren muss. Die Produktpalet-
ten werden gréBer und auch die einzelnen Produkte immer

komplexer. In dieser Hinsicht méchte HORSCH die Partner
mit einem professionellen Training unterstitzen — sowohl im
Vertrieb als auch im Service. So ging es bei der Veranstaltung
neben einem Einblick in das Unternehmen auch um die De-
finition gemeinsamer Erfolgsfaktoren und deren zuklnftige
Entwicklung. Um fur die Zukunftsthemen gut aufgestellt zu
sein, wurden zudem aktuelle Projekte aus dem Bereich Digi-
talisierung prasentiert. Auch die Bedurfnisse der einzelnen
Generationen diskutierte man intensiv, um diese gezielt anzu-
sprechen und vor allem die kiinftigen Kunden entsprechend
zu erreichen.

PRAXISTAGE AM SITZENHOF
Die besondere Nahe zu den Kunden und der starke agronomi-
sche Background bei Veranstaltungen zeichnen HORSCH seit
der Grindung aus. Dies spiegelte sich auch bei den Praxis-
tagen wider, die im Rahmen des Jubildaums von April bis Juli
am Sitzenhof stattfanden. Dort erhielten die Géaste nicht nur
Einblicke in das Unternehmen und die Produktion, sondern
konnten auch aktuelle Versuche im Demogarten begutachten
und diskutieren. Bei Maschinenvorfiihrungen stellte man die
bewahrte Technik und innovative Neuheiten im praktischen
Einsatz vor. In Vortrdgen wurden zudem aktuelle Entwicklun-
gen und konkrete Vorteile der digitalen Losungen prasentiert.
Das Ziel fur die Zukunft ist klar formuliert: , Wir méchten
noch nédher an den Kunden sein, sie besser verstehen und
stets neue Losungen entwickeln.”

terra HORSCH 282024
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WANN BRAUCHT DER
MAIS NAHRSTOFFE?

Der erste Teil der Serie , Fest- & FlUssigdlnger” beschaftigt sich mit der Frage,
wie man den Mais bestmdglich mit Nahrstoffen versorgen kann, um Ertrage zu

sichern.

ie klassische UnterfuBdingung hat sich beim

Maisanbau europaweit groBtenteils zum Standard

entwickelt. Durch neue klimatische Herausforde-

rungen befindet sich die Dingungsstrategie fur
Mais allerdings seit mehreren Jahren zunehmend in einem
Verdnderungsprozess. Es gilt, die Bestande besser zu eta-
blieren und friiher zu versorgen, um Witterungsbedingungen
auszugleichen und die Bestandesentwicklung positiv zu
beeinflussen — immer mit dem Ziel, das Ertragsniveau an-
nahernd zu halten.

Herausforderungen bei Mais

Nach der Aussaat muss der Mais schnell und gleichmaBig auf-
laufen. Bereits im jungen Stadium (ca. 4-8-Blatt) wird das ma-
ximale potenzielle Ertragspotential bei der Anlage des Kolbens
festgelegt. In dieser Phase ist deshalb die schnelle und friihe
Verflgbarkeit von Néhrstoffen fir die Pflanze entscheidend.
Gleichzeitig ist es zu diesem Zeitpunkt meist noch kihl und
die Bodentemperatur liegt in vielen Regionen in Europa unter
15° C. Das bedeutet, es findet noch keine Mineralisierung und
somit kaum eine Nahrstoffnachlieferung aus dem Boden statt
und auch die Néhrstoffe aus organischer Diingung wirken nur
begrenzt. Zudem kann das UnterfuBdingerdepot noch nicht

Verlauf der Nahrstoffaufnahme
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‘ Keimung ‘ Jugendentwicklung ‘ Schossen
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wirken, da es erst begrenzt von der Pflanze erschlossen ist. In
dieser Phase wechseln sich oftmals warme und kalte Tempe-
raturphasen ab, was die Nahrstoffaufnahme weiter erschwert,
zumal der Mais zu diesem Zeitpunkt nur ein rudimentar aus-
gebildetes Wurzelsystem hat und dadurch ein eher schlechtes
Nahrstoffaneignungsvermogen besitzt.

Im Laufe der verschiedenen Entwicklungsphasen variiert
der Nahrstoffbedarf von Mais stark. Gleichzeitig verdndern
sich auch die Parameter Nahrstoffverfigbarkeit und Nahrstoff-
aufnahme. In der Jugendentwicklung ist ab der Umstellung
von Korn- auf Wurzelernahrung die Versorgung mit N und P
am entscheidendsten. Der Mais hat in diesem Zeitraum den
hochsten Bedarf an N und P im Verhéltnis zur gebildeten
Trockenmasse bei gleichzeitig geringster Aufnahmeleistung.

Verlauf der Nahrstoffaufnahme

Nach der Jugendentwicklung steigt der Bedarf an Stickstoff
und Phosphor bis zur Blute kontinuierlich an. In dieser Phase
ist das UnterfuBdungerdepot bereits voll erschlossen und der
Boden erwdrmt sich zunehmend, sprich Mineralisation und
Nachlieferung aus dem Boden oder aus organischen Diingern
steigen ebenso kontinuierlich an. In manchen Regionen wird
daher genau zum Schossen Gulle in den Bestand gefahren,

Verhéltnis von Nahrstoffaufnahme zu Trockenmasse
Gesamt Trockenmasse
Stickstoff

Phosphor
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Kornwachstum

Bliihvorgang

‘ Abreife ‘



Stark stimuliertes Feinwurzelwachstum
bedingt durch AHL.

um die Nahrstoffversorgung in der Phase — mit den gréBten
absoluten Tagesmengen an Nahrstoffen — abzusichern.

Trend zur Starternahrstoffgabe

Um dem Kernproblem, dass Nahrstoffe nach der Aussaat
nicht vollumfénglich verfugbar sind, entgegenzuwirken und
um diese Zeit effizienter zu nutzen, geht der Trend in Europa
gerade hin zu einer konzentrierten Gabe an Starterndhrstof-
fen. Diese ist abhangig von der Bodenart und der generellen
Versorgung der Boden sowie vom spezifischen klimatischen
Standort. Bei friiher Aussaat und eher kiihlen Temperaturen ist
die Starternahrstoffgabe relevanter als in Regionen, in denen
sich der Boden klimabedingt schneller erwarmt oder die Aus-
saat spater stattfindet. Auch die generelle Versorgungslage
der Boden spielt eine Rolle. Auf Boden, die durch z.B. einen
langjéhrigen Einsatz von organischen Dingern hoch in der
Versorgung stehen, spielt eine platzierte Starterdiingergabe
eine eher untergeordnete Rolle. Auf schlechter versorgten
Boden ist eine gezielte Nahrstoffgabe und eine Nahrstoffgabe
nah am Korn sinnvoll, um die Pflanzen so friih wie moglich
optimal zu versorgen.

Die Starternahrstoffgabe kann in Form von Diingergranu-
laten oder FlussigdUnger erfolgen, die in unmittelbarer Nahe
des Saatguts in die Saatfurche platziert werden. Dies sorgt fur
eine effiziente Nahrstoffnutzung, da bereits die ersten Wurzeln
den konzentriert vorliegenden Diinger aufnehmen kénnen

Flussigdlnger ist vergleichsweise giinstig und in hohen
Kapazitaten verfugbar. Auf trockenen Boden bringt er den
Vorteil mit sich, dass er konzentriert in pflanzenverfigbarer
Form vorliegt, was fur eine effizientere Nahrstoffausnutzung

spricht. Als Kontaktdtingung direkt an das Korn sind bereits
geringe Mengen an Flissigdinger ausreichend fiir eine ideale
Versorgung der Pflanze mit Starterndhrstoffen.

Der groBe Pluspunkt bei Festdiinger ist die Mischbarkeit
fur verschiedenste Varianten und Zusammensetzungen. Auch
die Logistik und die Marktverflgbarkeit spielen eine Rolle. Wer
Saatgut handeln kann, kann in der Regel auch Festdinger
handeln. Daher ist granulierter Starterdlinger in Form von
Mikrogranulaten in der Regel einfacher in der Handhabung
und aktuell auch in vielen Markten weiterverbreitet.

Bei beiden Starterndhrstoff-Verfahren (fest und flUssig)
geht es nicht darum, hohe Mengen an Néhrstoff in die Flache
zu bringen. Ziel ist es, geringe Nahrstoffmengen konzentriert
und pflanzenverftigbar in der Nahe des primaren und sekunda-
ren Wurzelsystems fur die Jugendentwicklung zur Verfligung
zu stellen. Die Hauptnahrstoffversorgung findet nach wie
vor aus dem UnterfuBdepot, organischer Diingung oder der
Nahrstoffnachlieferung aus dem Boden statt.

In der nachsten terraHORSCH gehen wir bei der Maestro
Baureihe detaillierter auf die technischen Aspekte der Fest-
und FlUssigdingerapplikation ein. @

Im Laufe der verschiedenen
Entwicklungsphasen variiert der
Néhrstoffbedarf von Mais stark.

terra HORSCH 282024
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Versa — Kreiseleggen-
kombinationen von HORSCH

Der Name Versa steht bei HORSCH fir prazise Satechnik in Kombination mit
einer Kreiselegge. Die Baureihe besticht durch ihre Zuverlassigkeit auch unter

widrigen Bedingungen.

In der Versa 6 SW sind vier Arbeitsbereiche untergebracht.

eit der Agritechnica 2024 steht Versa fir die
Kreiseleggenkombinationen aus dem Hause
HORSCH. Ziel war es, fur die verschie-
densten BetriebsgroBen und Stand-
ortbedingungen eine optimale Lésung an-
zubieten. Bisher umfasst die Baureihe die
Sawagenkombination Versa 6 SW sowie die
3-Punkt-Varianten Versa 6 SL und Versa 3 KR.
Alleinstellungsmerkmal der Baureihe ist die
Kreiselegge Kredo, die fUr eine intensive Saat-
bettbereitung auf unterschiedlichen Standorten
sorgt. Die massiv gebaute Kreiselegge hat zehn Kreisel
auf 3 m Arbeitsbreite und Uberzeugt durch eine einfache
Handhabung sowie hohe Zuverlassigkeit und Haltbarkeit.
Der Packer hinter der Kreiselegge sorgt flr eine gezielte
Ruckverfestigung vor den Sascharen. Hierfur gibt es zwei
Varianten: Die Zahnpackerwalze ist fur

Die Versa Familie zeichnet sich durch Prazision unter
schwierigen Bedingungen aus. Bei der Versa 6 SW sorgt der
hydraulisch vorgespannte Reifenpacker dafur, dass sich das
Gewicht der Maschine auf die gesamte Arbeitsbreite verteilt,
wodurch tiefe Fahrspuren vermieden werden. Das stellt ge-
rade unter nassen Bedingungen einen gro3en Pluspunkt dar.

Die Versa 3 KR beinhaltet das innovative SmartClip Do-
siersystem, das eine hohe Flexibilitat in puncto Fahrgassen-
schaltung, Reihenabstéande und Ausbringung verschiedenster
Saatguter ermdglicht.

Bei der Baureihe kommen zwei Doppelscheibenschare
zum Einsatz: In allen Versa Varianten ist das TurboDisc Schar
verfligbar, das seit Uber 20 Jahren am Markt bewahrt ist. Die
druckrollengefiihrte Scharkonstruktion erméglicht zudem bei
hohen Geschwindigkeiten eine schnelle Anpassung an die
Bodenkonturen. Basierend auf den bewahrten Komponen-
ten des TurboDisc Schars wurde das leichtere DuoDisc Schar
entwickelt, das seit mehreren Jahren bei der Versa 3 KR ver-
fugbar ist und im unten aufgefthrten DLG-Prufbericht beste
Ergebnisse ablieferte.

Kreiselegge Kredo HD
Die Kredo HD ist die neue Kreiseleggenkombina-
tion aus dem Hause HORSCH. Mit dem Update
wird die bewdéhrte Technik optimiert und auf

ein neues Level gehoben.

Kai-Christian Schramm (Produktmar-
keting Seeding): , Die Versa Baureihe ist mit
der Kreiseleggenkombination Kredo HD aus-
gestattet. Die flexibel und einfach einstellbaren
Kreiseleggen sind sowohl fur gute als auch fur
schlechte Bedingungen geeignet. lhre Stérken spielt sie
vor allem unter schwierigen Aussaatbedingungen aus, bei-
spielsweise bei Nasse, hohem Steinanteil oder ganz klassisch
spat im Herbst bei der Aussaat nach Kérnermais oder Zucker-
riben. Durch den groBen Durchgang und eine feinkriimelige
Saatbettbereitung der Zinken wird eine

alle Bedingungen geeignet. Die Zahne
des Packers hinterlassen eine kriimelige
Struktur und ausreichend Feinerde. Der
Trapezringpacker sorgt fur eine gezielte
Ruckverfestigung vor jeder Sareihe. Da-
durch entsteht auch unter schweren und

Versa 3 KR: DLG-ANERKANNT

Die mechanische Drillmaschine HORSCH
Versa 3 KR konnte bei der Prifung nach
den im DLG-Prifrahmen festgelegten -
Kriterien Uberzeugen (DLG-Prufbericht E '#ll.

7413). Aufgrund der erzielten Ergeb- = e AL
nisse wurde der Drille das Priifzeichen u '.:l'ii'r

prazise Aussaat unter verschiedensten
Bedingungen gewahrleistet.”

. . ,DLG-ANERKANNT" in den Kategorien - Hier geht’s zum
V\{?Chselndeh Bedingungen ?'ne perfekte ,Funktion und Arbeitsqualitat” sowie . "11:!'. Prﬁfl:?ericht der
Ruckverfestigung der Saatrille. ,Handhabung, Bedienung und Wartung” Versa 3 KR.

verliehen. Die Versa 3 KR beeindruck-

te nicht nur durch ihre Funktionalitat und
Arbeitsqualitat, sondern Gberzeugte auch
im Bereich der Handhabung, Bedienung
und Wartung vollstandig.

]
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h
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STREIFENAPPLIKATION IN
REIHENKULTUREN

In terraHORSCH berichteten wir bereits mehrfach Uber das Projekt OptiKult,
bei dem es um die Streifenapplikation mit einer Flachenspritze geht. Es ist ein
Gemeinschaftsvorhaben des Bundesministeriums fur Erndhrung und Landwirt-
schaft, dem JKI, dem IfZ und HORSCH. Im Frihjahr dieses Jahres lief es aus.

- - s

Streifenapplikation mit einer HORSCH Leeb LT: Steuerung der
Achsschenkellenkung Uber ein Kamerasystem.

m Laufe des Projekts wurde viel Uber Disen und deren

Querverteilung sowie Abdriftminderung diskutiert. Heute

sind spezielle Dusen, die fur dieses Verfahren geeignet

sind, vom JKI anerkannt und mit einer Abdriftminderung
von 90 % gelistet. Um eine maglichst prazise Fiihrung der
Duse Uber der Reihe bzw. zwischen den Reihen zu erreichen,
wurde im Rahmen von OptiKult an der Kameralenkung ge-
arbeitet. Dieses Friihjahr wurde noch intensiv fur die Ent-
wicklung genutzt, um kinftig ein integriertes System fur die
Achsschenkellenkung per Kamera anzubieten. Ein wichtiger
Punkt ist dabei die Integration des Kamerasystems in den
ISOBUS. Nur so ist aus unserer Sicht die Streifenapplikation
mit einer Flachenspritze umsetzbar.

Wo stehen wir mit der Streifen-
spritzung?

Nach wie vor ist das prazise Anschlusssaen die Grundlage
dieser Art des Pflanzenschutzes. AuBerdem hat sich bei der
Gewichtung des Pflanzenschutzeinsatzes in den letzten sechs

Streifenapplikation mit einer HORSCH Leeb GS in
Zuckerrtben bei 50 cm Reihenweite.

Monaten einiges verschoben. Das hat auch Einfluss auf die
Streifenapplikation von Pflanzenschutzmitteln. Vor allem steht
aktuell — zusatzlich zu dem bereits bekannten Ziel der Mittel-
reduktion — der Ansatz der Schonung der Kulturpflanzen im
Fokus der Anwender. Hier geht es darum, beim Herbizideinsatz
den Stress fur die Kulturpflanzen méglichst gering zu halten.
Fur dieses Ziel gilt die Aufmerksamkeit dem Raum zwischen
den Reihen. Daftir werden die Banddisen nicht tber der
Reihe der Kulturpflanze montiert, sondern das Sprtihband
wird bewusst nur zwischen die Reihen gelegt. Ziel ist es, die
Kultur vor Konkurrenzdruck zu schitzen und gleichzeitig fur
ein hohes Ertragspotenzial zu schonen.

Die Streifenapplikation ermoglicht beide Optionen und
bietet somit eine gute Moglichkeit fir eine Kosten-Ertrags-
Optimierung bei Reihenkulturen.

Welche weiteren Anwendungsfalle
ergeben sich in der Praxis?

Neben den klassischen Reihenkulturen wie Zuckerribe, Soja
oder Mais, bei denen der Herbizideinsatz als Streifenappli-
kation infrage kommt, wird auch Raps immer haufiger als
Reihenkultur angebaut. Im Raps sind neben den Herbizid-
anwendungen auch Fungizidanwendungen oder andere
MaBnahmen, die im jungen Entwicklungsstadium eingesetzt
werden, als Streifenapplikation interessant. Vor allem MaB-
nahmen im sehr friihen Stadium kommen fur diese Art der
Applikation infrage.

Alles in allem steht und fallt das Verfahren mit dem An-
schlussfahren bei der Aussaat. Auf ebenen Flachen gelingt dies
mittels RTK deutlich leichter als in stark htgeligen Regionen.
Das Verfahren bietet eine neue Chance fir eine Kosten-Er-
trags-Optimierung in Reihenkulturen und Uberlegungen in
diese Richtung sollten nicht nur auf Herbizide beschrankt
werden. @

Quelle: KWS
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WIR FINDEN EINEN
WEG.

HORSCH DNA und Wegweiser in die Zukunft

Der neue Unternehmensclaim ,, WIR FINDEN EINEN WEG." spiegelt nicht nur den
Pioniergeist und das l6sungsorientierte Denken von HORSCH wider, sondern
hebt auch die Bedeutung guter Zusammenarbeit hervor. Bei der Verwendung
des Claims setzt man auf Authentizitat und die Vermittlung der Kernbotschaft.

Auf den Vertriebspartner-Events wurde
der neue Claim erstmals offiziell vor-
gestellt. Judith Ehmann-Leeb (l.) und

Cornelia Horsch erldutern die Botschaft

dahinter.

m Rahmen der Vertriebspartner-Events Mitte April pra-
sentierte HORSCH den neuen Claim erstmals offiziell: WIR
FINDEN EINEN WEG. Die Botschaft hinter dem Leitspruch
ist Teil der HORSCH Mentalitat und fest in der gesamten
Unternehmenskultur verwoben — das zeigt, dass es sich hierbei
nicht um leere Worte handelt, sondern um eine tief verwur-
zelte Uberzeugung, die jetzt durch den Claim zum Ausdruck
gebracht wird.

GEMEINSAM FUR DIE ZUKUNFT DER LAND-
WIRTSCHAFT

Mit dem neuen Leitsatz setzt HORSCH interne Standards und
sendet ein klares Signal an die Branche. ,, WIR FINDEN EINEN
WEG." beschreibt den Pioniergeist sowie die Innovations-
kraft von HORSCH und unterstreicht auBerdem das l6sungs-
orientierte Denken und das Engagement fur nachhaltige,
zukunftsfahige Ansatze.

,Der Claim steht fur die Bereitschaft, mit Kunden, Part-
nern und Mitarbeitenden gemeinsam Herausforderungen
anzunehmen und nachhaltige Lésungen zu finden — egal
um welche Art von Aufgabenstellung es sich handelt”, so
Cornelia Horsch. Sie betont auch, dass diese Einstellung in

12 terraHORSCH 28|2024

allen Unternehmensbereichen — von der Produktentwicklung
bis zur Kundenbetreuung — gelebt wird.

. WIR FINDEN EINEN WEG." ist somit nicht nur ein Motto,
sondern dient als Wegweiser fiir Innovation, Zusammenarbeit
und den Fortschritt in der Landwirtschaft.

ENTWICKLUNG DES NEUEN CLAIMS
Der vorherige Leitspruch , Landwirtschaft aus Leidenschaft”
sollte abgeldst werden — nicht weil man sich von dieser Mo-
tivation distanzieren wollte, sondern weil er die Haltung von
HORSCH gegentber aktuellen Herausforderungen und Themen
der Landwirtschaft nicht mehr vollstandig einfangen konnte.
Die Entwicklung des neuen Claims basierte auf einer
tiefgriindigen Analyse des Unternehmens, insbesondere sei-
ner Leistungen, seines Handelns und seines Antriebs. In Zu-
sammenarbeit mit einer erfahrenen Agentur entstand so ein
neuer Leitsatz, der HORSCH ideal reprasentiert: WIR FINDEN
EINEN WEG.

DYNAMISCHE INTEGRATION IN DEN UNTER-
NEHMENSAUFTRITT

,,Die Botschaft hinter unserem Claim steht im Zentrum unserer
Strategie”, betont Judith Ehmann-Leeb, Leitung Brand & De-
sign bei HORSCH. ,Wir sind Wegfinder, die stets agil, anpas-
sungsfahig und offen fiir Neuentwicklungen bleiben méchten.
Unser Ansatz ist, den Claim gezielt und mit klarem Kontext
einzusetzen und dabei flexibel auf die Bedurfnisse unserer
Kunden und Partner zu reagieren.”

Anstatt sich auf eine herkdmmliche Kampagnenstruktur
zu verlassen, setzt HORSCH auf eine stufenweise und authen-
tische Integration in den Unternehmensauftritt. Der Claim
ist dabei ein zentraler Baustein, der strategisch in klnftige
Projekte integriert wird. ,Unsere Herangehensweise bleibt
dynamisch und wird den sich wandelnden Gegebenheiten an-
gepasst. Das spiegelt unsere Mentalitat sehr treffend wider”,
so Judith Ehmann-Leeb.

HORSCH zeigt sich somit nicht nur in der Entwicklung
von Landtechnikprodukten innovativ und anpassungsfahig,
sondern auch bei der Prasentation seiner Unternehmens-
werte.
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Unzahlige Schlepper versperrten die StraBen und doch war der Rickhalt

aus der Bevolkerung deutlich zu spiren.

Landwirtinnen und Landwirte demonstrieren vor dem Brandenburger
Tor in Berlin.

LANDWIRTSCHAFT IN DER
TRANSFORMATION

Was bleibt nach den Bauerndemos? Lea Flie3, die Geschaftsfuhrerin des Forums
Moderne Landwirtschaft, blickt fr terraHORSCH auf die Proteste zurtck.

eit Ende 2023 halten die andau-

ernden Bauerndemos die Bevol-

kerung mal mehr und mal weni-

ger auf Trab. Zunachst vor allem
im politischen Berlin, dann aber auch
bundesweit. Gesperrte StraBen durch
Schlepper, Transparente zum Agrardiesel
und Landwirtinnen und Landwirte vor
dem Brandenburger Tor in Berlin. Ein Bild,
das wir so zuletzt im Jahr 2020 hatten.
Anders ist dieses Mal aber, dass die Land-
wirtschaft den Rickhalt aus der Bevolke-
rung hat und auch deutlich sptrt. Nicht
zuletzt gaben Uber 65 Prozent an, dass
sie die Bauerndemos als gerechtfertigt
empfinden (reprasentative Umfrage, Ja-
nuar 2024 (Yougov)). Landwirtinnen und
Landwirte demonstrieren seit Ende 2023
gegen politische MaBnahmen, die die
Agrarwirtschaft zwar nachhaltiger ma-
chen sollen, dabei aber auf Mehrkosten
fir den einzelnen Hof setzen anstatt auf
Unterstitzung.

Obwohl diese Unterstlitzung eigent-
lich kommen sollte: Mitte 2021 hatten
sich Landwirtschaft und Zivilgesellschaft
in einer Zukunftskommission gemein-
sam darauf verstandigt, wie die Land-
wirtschaft nachhaltiger wird. Es gab ein
klares Bekenntnis dazu, dass diese Trans-
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formation eine gesamtgesellschaftliche
Aufgabe ist. Seitdem hat die Agrarbran-
che massiv den Dialog mit der Bevolke-
rung gesucht, wahrend die Politik die
Handlungsempfehlungen der Zukunfts-
kommission leider kaum aufgegriffen
hat.

Momentum nutzen

Die Menschen sehen: Die Landwirtschaft
ist veranderungsbereit, sie braucht dafur
aber die Unterstitzung durch politische
Rahmenbedingungen. Auf dem dies-
jahrigen ErlebnisBauernhof im Rahmen
der Grnen Woche wurde das auch bei
den politischen Besuchen deutlich. Sel-
ten gab es rund um die Landwirtschaft
auf der Griinen Woche solch ein hohes
politisches, aber auch mediales Interesse.
Das Momentum nutzen, das ist wohl der
wichtigste Ratschlag, den man einem

jeden Landwirt aktuell geben kann. Auch
weiterhin mit der Bevolkerung und der
Politik zu sprechen und aufzuzeigen, dass
die Branche nachhaltiger, klimafreund-
licher werden will — und das bei gleich-
bleibender Versorgungssicherheit.

Wir mdchten deshalb auch 2024
einen spannenden Mix aus realen Storys,
echten Gesichtern aus der Landwirtschaft
und innovativen Projekten anbieten, um
die Bevolkerung unsere Landwirtschaft
entdecken zu lassen. Und das sowohl
digital als auch vor Ort. Wir méchten zei-
gen, dass die Landwirtschaft in Deutsch-
land schon heute zu einer der innovativs-
ten Branchen zahlt. Gleichzeitig sehen
wir es aber auch als wichtig an, ein Bild
davon zu zeigen wie Landwirtschaft fur
uns als Branche in den néachsten 20 bis
30 Jahren aussehen soll. Welche Techno-
logien und Wirtschaftsmethoden wirklich
zukunftsweisend sind und wie wir es
auch in den néchsten Jahren schaffen
wollen, die Bevolkerung mit hochwer-
tigen Lebensmitteln zu versorgen und
gleichzeitig den Naturhaushalt zu schit-
zen.

Lea FlieB, Geschafts-

fthrerin Forum Moderne
Landwirtschaft.

terra HORSCH 282024

Quelle: Forum Moderne Landwirtschaft
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Aus aller Welt

Ackerbau auf einer
Japanischen Insel

Die Matsumura Farm liegt auf der Insel Hokkaido. Dort werden neben Getreide
auch Reis und verschiedenste Arten von Gemdise angebaut. Wahrend vieles
vergleichbar mit Europa ist, gibt es auch einige Unterschiede.

n Japan leben rund 125 Mio. Menschen. Die Bevolkerung

des Inselstaates ist bekannt fur ihre auBerordentliche

Hoflichkeit und Hilfsbereitschaft sowie eine besonders

zuvorkommende, ordnungsliebende und regelkonforme
Art. Obwohl Japan aus rund 14.000 Inseln besteht, sind nur
etwa 425 davon bewohnt. 98 % der Menschen leben auf
den vier Hauptinseln Hokkaido (im Norden), Honshu (zentral
gelegen), Shikoku und Kyushu (im Stiden). Aufgrund der zahl-
reichen Gebirge und der hohen Bevolkerungsdichte kénnen
nur etwa 15 % des Landes als landwirtschaftliche Anbauflache
genutzt werden.

Nur etwa eine Flugstunde von der Hauptstadt Tokio ent-
fernt liegt Hokkaido, eine 83.000 Quadratkilometer groBe
Insel, auf der 5,2 Millionen Menschen leben. Die Hauptwirt-
schaftszweige der Insel sind der Tourismus und die Landwirt-
schaft. Etwa ein Viertel der gesamten landwirtschaftlichen
Nutzflache Japans befindet sich hier. Dadurch nimmt die Insel
eine wichtige Rolle bei der Nahrungsmittelversorgung des
Landes ein. Zumal die Betriebe dort im Vergleich zum Rest
des Landes weniger kleinteilig strukturiert sind.

ACKER- UND GEMUSEANBAU IN JAPAN

Die Matsumura Farm liegt auf Hokkaido, genauer gesagt in
Naganuma, und besteht nun schon in der dritten Generation.
Hiroyuki Matsumura bewirtschaftet insgesamt 95 ha und baut
vor allem Weizen, Soja, Reis und Gemuse an. Rund 35 ha be-
finden sich in unmittelbarer Nahe der Betriebsstdtte, der Rest
ist im Umkreis verteilt. Auf gut 75 ha eigenem Land werden
jahrlich Soja und Weizen angebaut und auf rund 6,5 ha Reis.
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In den letzten Jahren hat sich der Betrieb in der GréBe verdop-
pelt und auch in Zukunft sollen mehr Flachen hinzukommen.
Jedoch ist es schwierig, dort Land zu finden. Die wenigen
verflgbaren Flachen werden als Wohnraum verwendet, um
das zunehmende Bevdlkerungswachstum zu bewaltigen.

Die Erntemenge der Matsumura Farm liegt im japanischen
Durchschnitt. Pro Hektar werden rund 6,5 t Weizen und 3 t
Soja geerntet. Der Reis wird mit einem speziellen Drescher
geerntet, gereinigt und im Anschluss direkt vor Ort getrock-
net. Hierflr hat der Betrieb viel Geld in eine eigene, groBBe
Trocknungsanlage investiert. Im Anschluss wird der Reis extern
verpackt und auf einem regionalen Bauernmarkt verkauft.

Wahrend Hiroyuki Matsumura sich um den Ackerbau selbst
kimmert, bekommt er fir die Ernte, Verpackung und Ver-
marktung des Gemdises Unterstltzung von vier Vollzeit- und
drei Teilzeitkraften. Das Gemuse wird von den Angestellten
per Hand geerntet, sortiert und im Anschluss fir den Verkauf
vorbereitet. Eine Spezialitat im Friihjahr sind Schnittblumen, die
dann ebenfalls auf dem Markt verkauft werden. Dieser findet
in einer groBen Halle statt, in der Landwirte aus der Region in
kleinen Geschéften ihre Produkte zum Verkauf anbieten.

Neben dem Reisdrescher und sechs Traktoren in verschie-
densten Klassen zahlen bereits seit vielen Jahren ein HORSCH
Mono zur Tiefenlockerung sowie ein HORSCH Terrano zum
Fuhrpark. Nach einer Maschinenvorfihrung vor finf Jah-
ren kaufte Hiroyuki Matsumura zusétzliche eine HORSCH
Express KR. Besonders Uberzeugten ihn die prazise Ablage bei
der Aussaat und der prézise Feldaufgang, mit dem er auch bei
seiner Maschine nach wie vor sehr zufrieden ist.




Auch in Japan stehen Landwirte vor der zunehmenden Heraus-
forderung, dass das Einkommen aus der Landwirtschaft auf
dem gleichen Level bleibt, die Kosten fir Diinger, Saatgut und
andere Investitionen jedoch stark steigen.

Aufgrund des Klimawandels sind dartber hinaus die opti-
malen Zeitfenster fur die Arbeiten auf den Feldern sehr klein
geworden. Von daher gilt es, diese Zeitspanne bestmoglich zu
nutzen. Bei ITSC, einem japanischen Handler fur Traktoren und
unter anderem HORSCH Maschinen, ist man (berzeugt davon,
dass HORSCH die richtige Wahl ist, um diese Anforderung
zu erfillen. Der Handler vertreibt vor allem Joker, Terrano,
Cultro und Express — diese Maschinen finden im japanischen
Markt aufgrund der Langlebigkeit, Prézision und Effizienz
groBen Anklang.

Eine groBe Herausforderung ist jedoch die Verflgbarkeit von
Ersatzteilen, da der direkte Versand aus Europa zu lange dauert
und zu teuer ist. Hierfur hat ITSC eine unkonventionelle und
dennoch effektive Lésung gefunden: Um lange Standzeiten
bei den Maschinen zu vermeiden, kauft die Firma stets ein
bis zwei Maschinen mehr, um die dort verbauten Teile als
Ersatzteile fur die Maschinen ihrer Kunden zu verwenden. So
kénnen diese schnell beliefert werden. Das verschafft ITSC
Zeit, um die Ersatzteile nachzubestellen.

Zu ITSC gehoren auf Hokkaido mehrere Verkaufsstellen
fir Maschinen und Ersatzteile, auBerdem ist das Team mit
Servicefahrzeugen unterwegs, um sich um die Maschinen der
Landwirte zu kiimmern. Das alles ist jedoch viel kleinstruktu-
rierter als in Europa. Auch die Bedienung in den Laden lauft
anders ab. Wahrend Européer vielerorts Selbstbedienung ge-
wohnt sind, werden Kunden in Japan ausschlieBlich von de
Angestellten vor Ort bedient.

01 Der Reisdrescher fur die Ernte.

02 Der Verkaufsladen von ITSC.

03 Michael Horsch (links) bei seinem Besuch auf der
Matsumura Farm.

04 Das Gemuse wird sorgfaltig fir den Markt vorbereitet.

05 Die Waren werden auf einem lokalen Bauernmarkt
verkauft.

terra HORSCH 282024
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Aus aller Welt

15 JAHRE HORSCH
UKRAINE

Etwa 40 % aller Mais- und Sonnenblumenkulturen in der Ukraine werden mit
HORSCH Maestros gesat. Vor 15 Jahren begann dort die Erfolgsgeschichte.

Elke und Philipp Horsch (stehend 6. und 8. v.1.) gratulierten Geschéftsfuhrer Johannes Kluth
(stehend 7. v.r.) und seinem Team zur 15-jéhrigen Erfolgsgeschichte der HORSCH Ukraine.

ORSCH Ukraine wurde im
Juni 2009 gegriindet. Seit-
dem hat HORSCH:

- sich dort vom Newcomer zum Markt-
flhrer im Bereich Satechnik entwi-
ckelt

— das Produktportfolio an die Boden-
und Klimabedingungen der Ukraine
angepasst

— zusammen mit ukrainischen Betrie-
ben mehrere Maschinen entwickelt,
die zu Serienprodukten geworden
sind

— ein eigenes Vertriebs- und Schu-
lungszentrum mit Uber 4.000 m?
gebaut und er&ffnet

— einen eigenen Demogarten mit einer
Flache von ca. 20 ha geschaffen

— eine stabile Position unter den Top 3
Exportmarkten gehalten

— soziale Projekte initiiert und mit ins-
gesamt Uber 1 Mio. € unterstutzt

— das Geschaft und den Wachstums-
trend auch unter Kriegsbedingungen
aufrechterhalten

terraHORSCH 282024

Angefangen hat dieser Weg mit drei
Angestellten und der Lieferung von Ma-
schinen an die Betriebe auslandischer
Investoren in der Ukraine. Bereits im
Grundungsjahr begann auch die Zu-
sammenarbeit mit den ersten beiden
Handlern Astra und Ropa. 2010 kam
Poletehnika und 2015 Zolochiv TX als
Handler hinzu.

Zu den meistverkauften Maschinen
gehorten damals der Tiger und die Pron-
to. Zusammen mit Poletehnika wurde
die Pronto NT Linie entwickelt, die spe-
ziell auf die Bedurfnisse der ukrainischen
Kunden zugeschnitten ist. Seit 2012 ist
die Pronto NT dort eine der meistver-
kauften Getreidedrillmaschinen.

Ebenfalls seit 2012 ist auch die Ma-
estro ein Riesenerfolg — bis heute ist
HORSCH mit ihr Marktfihrer im Bereich
Einzelkornsatechnik.

Zusammen mit dem Ukrainian Agri-
business Club (UCAB) fiihrt HORSCH
Ukraine seit 2018 Qualitatsprifungen
auf unabhangigen Testflachen durch. Die
Maestro belegte bei diesen Versuchen

den ersten Platz in Bezug auf sichere und
gleichméaBige Aufgdnge unter extrem
trockenen Bedingungen. 2019 gehorte
die Maestro SX zu den Top-Maschinen
in Sachen Arbeitsgeschwindigkeit bei
hoher Aussaatqualitat. Ein besonderes
Highlight: 2024 stellte sie mit der Aus-
saat von Uber 6.000 ha Mais in einer
Saison einen Rekord auf.

Auch der Focus wird wegen der was-
sersparenden Technik und der prézisen
Dungerablage fir den Rapsanbau sehr
geschatzt. Ebenso finden die verschiede-
nen digitalen Lésungen groBen Anklang
bei den ukrainischen Landwirten.

Die selbstfahrende Pflanzenschutz-
spritze Leeb VL mit hoher Bodenfrei-
heit und breiter Spurweite entstand
aufgrund der Anforderungen aus dem
ukrainischen Markt. Allein 2024 wurden
25 Maschinen dieser Modellreihe ver-
kauft und ausgeliefert.

HORSCH Ukraine legt groBen Wert
auf einen starken Service und langfristige
Partnerschaften. Die jahrlichen Hand-
ler- und Kundenschulungen im eigenen
Schulungszentrum sind dabei enorm
wichtig. Hinzu kommen Ausstellungen,
Feldtage, Winterseminare und zahlreiche
Vorflihrungen sowie Besuche mit Hand-
lern und Kunden am Sitzenhof.

Durch den Krieg stagnierte zunachst
das bis dahin positive Wachstum der
HORSCH Ukraine. Die Firma blieb jedoch
weiterhin aktiv, um die Kunden zu unter-
stutzen. Und initiierte dartiber hinaus so-
ziale Projekte, in die trotz der schwierigen
Lage seit Kriegsbeginn tber 800.000 €
flossen. Dieses Engagement wurde be-
lohnt: Obwohl seit Kriegsausbruch etwa
20 % der landwirtschaftlichen Flachen
verloren gingen, bewegen sich die Um-
satze gemessen an der Fldche mittlerweile
fast wieder auf Vorkriegsniveau. Es laufen
auch bereits wieder Planungen fur eine
Erweiterung des Standorts. ]



Aus der Praxis

Die Wirtschaft in den
USA st rucklaufig.

Wie wirkt sich das auf die Landwirte aus?
Wie gehen sie damit um?

In den vergangenen Jahren hat die US-amerikanische Landwirtschaft von den
hoheren Rohstoffpreisen profitiert. Eine beschleunigte Inflation, steigende
Zinsen, hohere Lohnkosten, Arbeitskraftemangel und jetzt auch niedrigere Roh-
stoffpreise fihren 2024 jedoch zu enormen wirtschaftlichen Auswirkungen.

ie sich die aktuelle Lage auf die Betriebe aus-
wirkt und welche Strategien genutzt werden,
um diese Konjunkturzyklen erfolgreich zu be-
waltigen — dartber sprach terraHORSCH mit
Landwirten aus den USA.

Ty Brown, Indiana

Ty Brown baut in Indiana Mais, Weizen, Sojabohnen und
Deckfriichte an. Sein Standpunkt: ,Wenn wir in der Agrar-
wirtschaft mit einer solchen Rezession konfrontiert sind, wie
es derzeit der Fall ist, gibt es mehrere Ansatze. Zunachst ein-
mal: Konzentrieren Sie sich auf die Grundlagen. Auch wenn
sich der Markt veréndert, Landwirte wollen das meist nicht.
Sie halten an dem Wunschdenken fest, dass sich der Markt
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erholt und sich ihre Probleme von selbst 16sen. Manchmal
muss man jedoch etwas Unbequemes tun und seinen Betrieb
einmal komplett emotionslos auf den Prifstand stellen. Die
Antworten sind ja da. Aber wir missen bereit sein, uns anzu-
passen und flexibel zu bleiben.”

Ty betont, dass es wichtig ist, strategisch vorzugehen
— nicht nur in guten Zeiten, sondern auch, wenn die Wirt-
schaft rlcklaufig ist. Getreidevermarktung ist hierbei eines
der wichtigen Themen. ,,Wir haben eigene Siloanlagen und
sind damit in der Lage, unsere Ernte optimal zu vermarkten
sowie hohere Ertrage zu erzielen.” Ty investierte schon frih
in die Getreidelagerung. Gute Beziehungen zu Vermarktern

Jeremy Hughes (HORSCH LLC),

Kam Koompin und Preston Bethke
(AgriService, v.I.) Uberprifen die Ein-
stellungen an einem neuen Fortis 7 AS.




Ty Brown und seine Frau Sacha Brown.

und frihe vertragliche Vereinbarungen sichern in unbestan-
digen Zeiten héhere Einnahmen. ,Wenn man die physische
Kontrolle Gber sein Getreide hat, ist man flexibler bei der
Gewinnmaximierung. Und langfristig tragen Getreidelagerung
und Getreideumschlag genau dazu bei.”

Einfach den Kopf in den Sand zu stecken und in Zeiten
des Abschwungs nicht zu investieren, sei nicht immer gut.
Gerade wenn wir uns den steigenden Ressourceneinsatz, die
steigenden Lohnkosten und die héheren Zinsen anschauen.
. Wenn die Zinsen niedrig sind, ist es gut, Vermbégenswerte zu
haben. Aber wenn die Zinsen steigen, missen Investitionen
getatigt werden, die eine echte Rendite abwerfen. Ein groBes
Problem im ganzen Land ist der Arbeitskraftemangel. Wenn
investiert wird, um die Anzahl der Beschaftigten zu reduzieren
und die Arbeit dennoch effizient zu erledigen, dann ist das
eine positive Rendite. Gehen Sie hier klug vor. Ein Beispiel:
Ersetzen Sie zwei Sdmaschinen durch eine effizientere Sa-
maschine. Sie sparen einen Schlepper, einen Fahrer und eine
zusatzliche Maschine. Eine unserer diesjahrigen Investitionen
ist ein HORSCH Transformer, mit dem wir bei unserer Frucht-
folge die Kosten fur chemischen Pflanzenschutz erheblich
reduzieren werden.”

Den Betrieb flexibel zu halten, ist eine wichtige, langfristige
Strategie. ,Es ist ein riesiger Unterschied, was man sich bei 3 %
Zinsen leisten kann, im Gegensatz zu 8 % Zinsen. Fur jeden
unproduktiven Vermogenswert auf dem Betrieb sollte gepruft
werden, ob er vielleicht verduBert werden sollte. Haben Sie
einen alten Schlepper oder eine alte Maschine, die Sie nicht
nutzen? Dann verkaufen Sie sie! Wenn Sie keinen Nutzen aus
einer Investition ziehen kdnnen, kostet Sie das nur Geld.” Ein
weiterer Punkt, den Ty lebhaft diskutiert, ist die Diversifizierung
des Einkommens. ,Ein groBer Unterschied zur Agrarkrise in
den USA in den 1980er-Jahren sind die Fahigkeiten und die
Ausbildung der jungen Landwirte von heute. Viele waren auf
dem College, haben einen Abschluss im landwirtschaftlichen
Bereich gemacht und kénnen diese Fahigkeiten nutzen, um
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Mit einem Fortis 7 AS bereitet Kam Koompin in der Nahe von American
Falls, Idaho, die Felder fir die Kartoffelpflanzung vor.

ein Geschaft auBerhalb des eigenen landwirtlichen Betriebs
aufzubauen. Ackerbauliche Beratung, Getreidevermarktung
oder auch Lohnarbeiten kénnen ein zusatzliches Einkommen
generieren, wenn der Markt schwach ist. Eine wichtige Sache,
mit der wir uns beschéftigen, ist der Anbau von gentechnik-
freien Kulturen und die Reduzierung des Chemie-Einsatzes.
So kénnen wir nicht nur einen hoheren Getreidepreis erzielen,
sondern haben den zusatzlichen Vorteil, dass die Kosten fur
Pflanzenschutz sinken. , Es geht ausschlieBlich um die Marge”,
so die Uberzeugung von Ty.

Kam Koompin, Idaho
Landwirt Kam Koompin baut in Idaho Kartoffeln und Getreide
an. Im Westen der USA sind zwar die Anbaumethoden anders
als in anderen Teilen des Landes. Die Art und Weise, wie sich
die aktuelle wirtschaftliche Lage auf die Landwirte in seiner
Region auswirken, ist aber sehr ahnlich. , Unser Markt ist je-
doch etwas anders, weil die Kartoffel unsere Hauptfrucht ist.
Die Fruchtfolge unserer anderen Kulturen wie Weizen, Gerste,
Mais und Senf hangt davon ab”, erklart Kam. ,Mit unseren
Kulturen hatten wir drei gute Jahre mit guten Preisen. 2024
und 2025 wird das anders sein, weil alle Preise in unserer Ge-
gend gesunken sind. Es gibt allerdings einige Dinge, die wir
als Langzeitstrategie gegen diese Schwankungen tun wollen.”
Eines davon ist das Thema Zinsen. , Die Geschichte wie-
derholt sich. Die Generation X und die Millennials kennen
groBtenteils nur niedrige Zinsen. Die letzten Jahre haben wir
mit 3 bis 4 % Zinsen gewirtschaftet. Dadurch konnten wir
unsere Betriebe vergroBern. Jetzt steigen die Zinsen flr Be-
triebsmittel und Investitionen auf 7 bis 8 %. Das ist flr uns ein
Stuck weit Neuland und wir missen strategischer vorgehen.
Und wenn wir schon davon sprechen, dass sich die Geschichte
wiederholt: Es ist wichtig, mit den friheren Generationen von
Landwirten zu sprechen, um zu erfahren, wie sie damit um-
gegangen sind. Vor allem in den 1980er-Jahren, als die Zinsen
im zweistelligen Bereich lagen.”



Zum Thema Zinsen erldutert Kam, wie eine langfristige
Investitionsstrategie seinem Familienbetrieb geholfen hat.
.Nutzen Sie die guten Zeiten. Sie werden diese Liquiditat
fur die Zukunft brauchen. Investieren Sie in Dinge, die eine
echte Rendite bringen. Steigern Sie die Effizienz Ihres Betriebs.
Es gibt viele Dinge, in die man investieren kann, z.B. in die
Datenerfassung. Aber man muss sich immer fragen: Zahlt
sich das auch wirklich aus? Aufgrund unserer Fruchtfolge
haben wir in mehr Lagerkapazitaten fur Kartoffeln investiert,
dadurch kénnen wir die Vermarktung beeinflussen. Und wir
planen weitere Investitionen in die Getreidelagerung, um auch
dort flexibler zu sein. So kénnen wir uns hohere Gewinne fur
unsere Kulturen sichern und das ist fir uns echte Rendite. In-
vestitionen, um die Effizienz des Betriebs zu steigern, waren
fur uns von entscheidender Bedeutung. Wir haben standig alle
Aspekte unseres Betriebs weiterentwickelt — von der Boden-
bearbeitung Uber die Aussaat und die Kartoffelproduktion bis
hin zur Lagerung. Jeder neue Schritt verschafft uns eine gute
Ausgangsposition fur solche Zeiten, wie wir sie jetzt grade
erleben. Wir halten es einfach und effizient.”

.Wahrend viele landwirtschaftliche Regionen Probleme
mit den Kosten und der Verfligbarkeit von Arbeitskréften
haben, haben wir in dieser Hinsicht Gluck”, erklart Kam.
.Mit unserer Fruchtfolge haben wir das ganze Jahr zu tun.
Wir kiimmern uns um die Bewdasserung und zwischen der
Ernte und der nachsten Saison bringen wir unsere Produkte
zur Verarbeitung. Dadurch kénnen wir mehr Vollzeitarbeits-
krafte beschaftigen, denn wir haben das ganze Jahr tber
einen konstanten Arbeitsablauf. Gerade bei den Kartoffeln
und der Bewasserung gibt es wahrend und nach der Saison
viel zu tun.”

John Wilson, Ohio

John Wilson baut in Ohio Mais und Sojabohnen an. Fir ihn ist
wichtig: ,In einer Rezession und auch in einer Hochphase muss
man sich so positionieren, dass man die Kontrolle hat. Wenn
die Zeiten gut sind, nehmen Sie ihre Gewinne und investieren
Sie in Land. Wenn der Faktor Boden nicht gesichert ist, ist Ihr
Betrieb gefahrdet. Ohne Land kénnen Sie nichts anbauen. So
einfach ist das. Das braucht seine Zeit, aber es muss Jahr ftr
Jahr die Vision und das Ziel sein, wenn |hr Betrieb wachsen
soll”, erklart John.

Wenn wir uns naher mit dem Thema ,Kontrolle” be-
schaftigen, dann geht es um viel mehr als um die Sicherung
von Land. , Kontrolle zu haben, beinhaltet viele Aspekte eines
landwirtschaftlichen Betriebs. Durch Getreidelagerung haben
Sie die Kontrolle Uber die Getreidevermarktung. Sie kénnen
die kritischen Bereiche in Ihrem Betrieb kontrollieren, z.B.
Fertilitatsmanagement, Aussaat, Pflanzenschutz. Ich habe im
Laufe der Jahre erlebt, dass eine falsche Entscheidung eines
Lohnunternehmers mich Ertrag und damit auch Einkommen
gekostet hat. In schlechten Zeiten kann das das Aus fir einen
landwirtschaftlichen Betrieb sein. Investieren Sie so viel wie
maoglich darin, autark zu sein”, rat John.

.Investieren Sie dort, wo es sinnvoll ist. Wir sind ein Fa-
milienbetrieb. Wie bereits erwahnt, investieren wir in Land.
Viele unserer Investitionen sind dem Mangel an externen
Arbeitskraften geschuldet. Wir suchen nach produktiven
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JCW Farms Partnership — John Wilson, seine Frau Christie und sein Sohn
Jakob vor ihren Getreidesilos in Plain City, Ohio.

Maschinen, die mit jeder Stunde im Feld Kapital bringen und
auBerst effizient sind. Ich habe bereits Uber Investitionen in die
Getreidelagerung gesprochen. Dadurch kénnen wir bessere
Basispreise erzielen. Das alles sind positive Renditen fur die
Investitionen in unseren Betrieb. Und sie sind strategisch wich-
tig, weil wir in der Landwirtschaft immer Hohen und Tiefen
erleben werden. Investieren Sie auch in Ihre Ertrdge — selbst
wenn die wirtschaftliche Situation ruicklaufig ist. Wenn man
versucht, Geld zu sparen, indem man weniger in den Ertrag
investiert, wird das dem Betrieb auf lange Sicht eher schaden.”
Ein weiterer wichtiger Punkt sind fr John Beziehungen.
,Als Landwirte haben wir alle externe Partner, mit denen wir
fur unseren Betrieb zusammenarbeiten. Eine gute Beziehung
und ein Vertrauensverhaltnis zu diesen Partnern sind nicht nur
in guten Zeiten, sondern auch in schlechten Zeiten entschei-
dend fur den langfristigen Erfolg eines landwirtschaftlichen
Betriebs. Gute Beziehungen sind gleichbedeutend mit Erfolg
in der Landwirtschaft. Ein Beispiel dafr ist: Mit den Eigen-
tdmern, von denen wir Land pachten, arbeiten wir schon viele
Jahre zusammen. Diese Beziehungen sind sehr wichtig fur die
Stabilitat und das Wachstum unseres Betriebs. Aber auch die
Banker und die Handler, mit denen wir zusammenarbeiten,
die Maschinenmarken, die wir auf dem Betrieb nutzen, die
Lohnunternehmer, die wir ab und zu beauftragen, unsere Ge-
treidevermarktungspartner, unsere Versicherungspartner — all
diese Beziehungen und das Vertrauensverhaltnis, das wir zu
ihnen aufgebaut haben, helfen uns, in diesen schwierige
Zeiten stabil zu bleiben.” @
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Aus dem Unternehmen

DIGITALISIERUNG:
DER WEG IN DIE
ZUKUNFT

Bei HORSCH gehen wir Wege, die unkonventionell sind. Unsere Kunden be-
gleiten uns dabei, selbst wenn es an der ein oder anderen Stelle zu Heraus-
forderungen kommen kann. Dieser Ansatz wird auch bei der Digitalisierung
konsequent fortgesetzt. Unser Ziel? ,Break the system”. Zusammenhange neu
und anders denken — innovative Ansatze verfolgen.

Christian Demel (links) und Felix Hannke.

igitalisierung ist ahnlich wie Industrie 4.0 das Buzz-

word des Jahrzehnts. Viele Unternehmen schreiben

sich dieses Thema grof3 auf die Fahnen. Aber was

bedeutet das konkret? Wozu das Ganze und vor
allem, was kann konkret getan werden?

An Input mangelt es sicherlich nicht. Noch nie wurden so
viele neue Technologien so schnell auf den industriellen Markt
gebracht wie in der letzten Zeit. Themen wie K, Virtuelle oder
Augmented Reality, aber auch 3-D-Applikationen sind keine
Zukunftsmusik mehr. Diese Technologien sind heute schon
ohne gréBere Investitionssummen zuganglich.

Warum mdissen wir also heute noch Dinge manuell rekla-
mieren, Bauteile in einer Explosionsdarstellung suchen oder
beim Hersteller anrufen, um herauszufinden, ob an diese
Maschine beispielsweise ein anderer Packer montiert werden
kann? Warum gibt die Maschine keine Meldung aus, dass ein
VerschleiBteil in 200 Betriebsstunden ersetzt werden muss?
Ganz generell: Warum steigt die Effizienz wachsender Unter-
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nehmen nicht exponentiell durch groBe Investitionen in die
Digitalisierung?

Technologie als limitierender Faktor
der Digitalisierung?

Die Herausforderungen scheitern heute nicht an fehlen-
der Technologie. Wir alle nutzen vernetzte Maschinen,
leistungsfahige Endgeréte, neuste Apps und digitale Sys-
teme. Auch mangelt es sicherlich nicht an Daten, denn wir
erzeugen heutzutage schon mehr davon als je zuvor. Was
fehlt also?

Es sind nicht irgendwelche Daten, sondern die richtigen
Daten. Daten zu sammeln, ist relativ einfach. ,Doch belast-
bare, valide Daten zur richtigen Zeit am richtigen Ort zu haben,
ist die wahre Herausforderung”, sagt Christian Demel (Data
Management & Processes). Datenpipelines durch die verschie-
denen Units eines Unternehmens zu installieren, Datensilos
aufzubrechen und Prozesse zu schaffen, die die Datenqualitat
und den Informationsgehalt sicherstellen oder verbessern, sind
Aufgaben, die nicht durch Technologie allein geltst werden
kénnen. Zwar ist der ,, Werkzeugkasten” an unterstitzenden
Tools vorhanden, doch bleibt es eine individuelle Aufgabe
jedes Unternehmens, das passende Werkzeug zu wahlen und
in seiner Nutzung individuell anzupassen, um den spezifischen
Weg zu finden.

Ohne analoge Prozesse, die sich auch mit Papier und Stift
darstellen lassen, wird eine simple Digitalisierungsoffensive auf
lange Sicht keine Frichte tragen. Nur eine genaue Betrach-
tung der Zusammenhénge und das Verfolgen von ganzheit-
lichen Ansatzen fuhren zu mittel- und langfristig nutzbaren
Synergien, Effizienzsteigerungen und der Schaffung neuer
Méglichkeiten. Die Chance, diese Vorteile kurzfristig und ohne
Herausforderungen, ohne das oft zitierte Change-Manage-
ment und ohne Investitionen zu erreichen, ist jedoch duBerst
gering. ,Denn eine digitale Welt ist nicht automatisch eine
intelligentere Welt — nicht mehr als ein Leuchtfeuer eines Pro-
totyps”, so Christian Demel. Die digitalen Lésungen mussen
also einen nachhaltigen, positiven Einfluss haben.



Klare Strategie — ein Beispiel

Anhand des HORSCH PartFinders lasst sich dies hervorragend
veranschaulichen. Bei der bereits in der terraHORSCH Sonder-
ausgabe zur Agritechnica 2023 vorgestellten Applikation han-
delt es sich um ein zentrales, dreidimensionales Abbild einer
individuellen Kundenmaschine. Verfugbar auf allen Endgera-
ten ab Fertigstellung der Maschine. Fir ausgewahlte Modelle
wird das heute schon voll automatisiert dem Vertriebspartner
zur Verfigung gestellt und soll die Ersatzteilidentifikation
erheblich erleichtern. Warum kénnen wir das vorerst nur fur
ausgewahlte Maschinen anbieten? Die Technologie scheint
doch verflgbar zu sein?

Der entscheidende Faktor sind die Daten. Wahrend die
Darstellung von 3-D-Modellen in einem modernen Browser
eine Frage der Technologie ist, ist das Wissen, welche 3-D-
Modelle zu welchem Bauzeitpunkt in welcher Konfiguration
vorliegen, eine Frage der Information. Bei der Erstellung bzw.
Berechnung des kundenindividuellen 3-D-Modells werden
Daten des Entwicklungsprozesses aus dem ERP-System, dem

Der PartFinder stellt das Abbild der
individuellen Kundenmaschine in
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PLM-System und den 3-D-Geometrieinformationen der CAD-
Systeme miteinander kombiniert. Eine manuelle Anreicherung
oder Anpassung findet zu keiner Zeit statt, denn nur so kann
eine erfolgreiche Automatisierung gewahrleistet werden.
Das bedeutet jedoch auch, dass die Produktentwicklung
den Grundstein fir die Fertigungsinformationen sowie die
Ersatzteildokumentation legt und beispielsweise eine simple
Integration von Sondersachen oder Ahnlichem keine Banalitét
darstellt. ,,Dabei denken wir bei HORSCH realistisch und sind
uns durchaus bewusst, dass unsere Entwicklung zundchst
einen Mehraufwand stemmen muss, der allerdings an ande-
ren Stellen mittelfristig eingespart werden kann”, erklart Felix
Hannke (Produktmarketing Digitale Produkte).

Der PartFinder und seine internen Derivate fur die Ferti-
gungs- und Marketingabteilung sind alles andere als am Ende
ihrer Entwicklung. HORSCH hat eine zentrale Anwendung
geschaffen, die in den kommenden Zyklen mit immer mehr
Informationen angereichert wird. Der BlumenstrauB ist dabei
technologisch sehr groB, aber die Frage nach den Datenpipe-
lines bleibt vorerst das limitierende Glied in dieser Kette. Der
PartFinder ist der Start, um durch intelligente Kombination
aus bestehenden Daten einen Mehrwert fur unsere Kunden
und die Organisation zu generieren. Es war und ist bisher ein
Prozess nicht ohne Hindernisse, aber wir sind uns sicher, dass
wir auch hier einen Weg finden werden.

Digitalisierung erfordert nicht nur
moderne Technologien, sondern vor
allem die richtige Erfassung, Ver-
waltung und Nutzung von Daten.
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Zukunftsorientiertes
System: Fokus auf die
Einzelpflanze

Mit dem Focus bietet HORSCH das global gesehen erfolgreichste StripTill
System, das Uber die Jahre hinweg kontinuierlich optimiert wurde, um den
steigenden Anforderungen gerecht zu werden. Philipp Horsch erklart, warum
bei dieser Baureihe viele Zukunftsthemen zusammenflieBen.

Philipp Horsch erklart, warum die
Focus Baureihe viele Zukunftsthemen
verbindet.
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eit nunmehr 15 Jahren baut HORSCH den Focus. Die
ersten Vorserienmaschinen wurden 2009 auf den
Markt gebracht. Uber die Jahre hinweg entwickelte
man die StripTill Baureihe stetig weiter, um den ver-
schiedensten Anforderungen und Kundenwiinschen gerecht
zu werden. Durch zahlreiche Ausstattungsmaoglichkeiten ist
man fur vielfaltige Bedingungen gerUstet. Der Focus steht fiir
eine gezielte Lockerung unter der spateren Reihe in Kombina-
tion mit konzentrierter Dngerablage und praziser Aussaat in
einem Arbeitsgang. Das spart nicht nur Uberfahrten, sondern
erhoht auch die Effizienz.
Philipp Horsch erklart die Anfange dieses Systems:
. Wir haben beim Raps begonnen, uns mit den Themen
prézise Lockerung, Néahrstoffapplikation und das Schaffen
eines strohfreien Wurzelraums zu beschéftigen. Dadurch
konnten wir den Rapsanbau auf ein neues Niveau heben.”
Besonders der Raps reagiert positiv auf eine tiefe Lockerung
und bildet ein starkes Wurzelsystem aus, was wiederum
in trockenen Jahren zu stabileren Ertrédgen fuhrt. Diese
Erfahrungen und die Zusammenarbeit mit Landwirten, vor
allem aus dem deutschsprachigen Raum, fuhrten zur Ent-
wicklung des Focus.

ERFOLGREICHSTES STRIPTILL SYSTEM

,StripTill ist ja keine neue Idee”, so Philipp Horsch. Es ist ein
Verfahren, das in den letzten 20 Jahren
immer wieder ein Auf und Ab erlebt
hat. Gestartet in den Regionen mit Rei-
henkulturen auf weiteren Abstanden,
als reduzierte Bodenbearbeitungsva-
riante in NoTill-Gegenden, der Versuch,
Gulle in Bandern abzulegen, bis hin
zur engeren Reihe, wurden vom welt-
weiten Markt verschiedenste Versionen
entwickelt und getestet — allerdings
konnte StripTill sein Nischendasein
nicht tberwinden.

.Mit dem Focus haben wir das
StripTill System aus der Nische geholt. Heute ist unser System,
weltweit gesehen, das erfolgreichste — in verschiedenen Aus-
pragungen und Kulturen. Um den steigenden Anforderungen
gerecht zu werden, mochten wir die Vielfalt in unserem
Portfolio noch weiter ausbauen. Das betrifft vor allem die
Prazisionslockerung, damit diese in immer mehr Einsatz-
bedingungen funktioniert — auch bei NoTill”, erklart Philipp
Horsch. Das Focus System ist sehr komplex. So gilt es, die
richtige Kombination aus Reihenabstand, Arbeitsbreite und
Ausstattungen zu finden, denn das ist die Herausforderung,
um am Markt teilzunehmen.

.Um den Anforderungen der Landwirte gerecht zu wer-
den, mussen moglichst viele Reihenabstande angeboten
werden. Wir benodtigen unterschiedliche Riickverfestigungs-
systeme, ebenso wie die dahinterliegenden Scharsysteme. Hier
sind wir sehr breit aufgestellt: Scheiben-, Zinken-, Direktsaat-
und Einzelkornscharsysteme und das global gesehen in allen
Strichabstandsvarianten.”

Die Flexibilisierung der Strichabstande ist technisch sehr
herausfordernd: ,In der Praxis hat sich gezeigt, dass es bei

Aus dem Unternehmen

.Mit dem Focus haben
wir das StripTill System
aus der Nische geholt.”

30 cm beginnt: 30 cm Lockerung, die Saat kann enger sein,
zum Beispiel auf 15 cm Reihenabstand. Ab 30 cm haben wir
eine groBe Varianz und decken hinsichtlich der géngigen
Strichabstande alles ab”, erklart Philipp Horsch.

.Auch das Thema effiziente und prazise Nahrstoffablage
bei der Aussaat haben wir mit dem Focus salonféhig ge-
macht. Heute diskutiert niemand mehr, ob das funktioniert,
sondern es geht lediglich darum, welche Néhrstoffe eingesetzt
werden.” Ziel ist es, Pflanzen bei der Saat mit ausreichend
Nahrstoffen auszustatten. Der Dunger kann entweder kom-
plett hinter dem Lockerungsschar auf nahezu vollstandige
Arbeitstiefe oder oberflachennah abgelegt werden. Eine
Kombination beider Ablagevarianten im Verhdltnis 50:50 ist
ebenfalls moglich.

ZUKUNFTSTHEMEN

Mit Blick auf die Zukunft geht es zunehmend darum, die
Einzelpflanze in den Fokus zu riicken. Hierbei kommt auch
das Thema breitere Reihenabstande auf uns zu: ,Es sieht
danach aus, als wirde das ganze Thema der Saat auf breitere
Reihenabstande hinauslaufen und darauf, dass diese breiteren
Reihen auf immer mehr Kulturen ausgedehnt werden. Dann
macht StripTill wiederum Sinn.” Im Focus verbinden sich
diese Zukunftsthemen. Der Fokus auf die Einzelpflanze wird
durch gréBere Abstande, Prazisionslockerung und prazise
Nahrstoffablage vordefiniert. In einem
nachsten Schritt kommen dann weitere
Aspekte hinzu.

Pflanzenreihen lassen sich leichter
vereinzeln, wodurch wiederum die Pra-
zision erhoht wird. Je préziser die Reihe,
desto eher kénnen dann Themen wie
Digitalisierung und Automatisierung
ansetzen: Bildverarbeitung, Bandsprit-
zen, SpotSpraying, mechanische Un-
krautregulierung. Dadurch wird das
Bild immer runder, wo es in Zukunft
hingeht.

BREITES EINSATZSPEKTRUM
Wasser bzw. Feuchtigkeit zu managen, wird in immer mehr
Anbaugebieten ein wichtiges Thema. Gerade wenn zur Raps-
aussaat die Niederschlage ausbleiben, kann der Focus TD mit
seiner gezielten Lockerung restliche Feuchtigkeit in den Saat-
horizont hochholen und ohne weiteren Zeit- und Wasserver-
lust séen. Fallen nach der Saat hohere Regenmengen, werden
immer wieder positive Effekte beobachtet, z. B. dass der ge-
lockerte Bereich eine sehr gute Drainage nach unten darstellt.
. Die Flexibilitdt zeigt sich auch in den Markten. In unter-
schiedlichen Regionen wird der Focus mit unterschiedlichen
Argumenten verkauft. Der Kern ist zwar der gleiche, das
AuBenherum unterscheidet sich jedoch. Wéhrend die Ma-
schine im Baltikum eher als Wetterabsicherung dient, da sie
bei Nasse und Trockenheit gut funktioniert, beobachten wir
in Norddeutschland eher das Ernterlickstandsthema. In diesen
Regionen garantiert der Focus einen sauberen Wurzelraum.”
Der Saathorizont wird dabei von Vorfruchtriickstanden frei-
gerdumt, wodurch sich der Bodenschluss fur das Saatgut

terra HORSCH 282024

23



24

Der Focus 6.50 TD im Einsatz.

verbessert. In den 6stlichen Regionen dient er als Losung bei
Trockenheit.

Der Focus ist jedoch keine universelle Maschine. Das
System hat auch seine Grenzen, vor allem auf schweren Bo-
den, wenn nicht ausreichend Feinerde im Saatschlitz erzeugt
werden kann.

AKTUELLE ENTWICKLUNGEN

Mit zunehmender Spezialisierung und dem zunehmenden
Ausbau von Fruchtfolgen gehen Landwirte immer mehr
dazu Uber, verschiedene Sasysteme am Betrieb zu haben,
um hochvariabel agieren zu kénnen und individuell auf die
entsprechende Kultur und die Bedingungen zu reagieren. ,,In
ganz vielen Betrieben ist der Focus zur Parallelsdmaschine ge-
worden, die man gut nutzen kann, um in den verschiedenen
Kulturen im Frhjahr oder Herbst zu sden”, schildert Philipp
Horsch. In den allermeisten Fallen werden vor dem Einsatz des
Focus ein oder mehrere Bodenbearbeitungsgange gemacht.
.Der ebene Acker mit einer gleichmaBigen Strohverteilung
ist aus unserer Sicht alternativios. Nur so kann eine perfekte
Aussaat gelingen”, fasst Philipp Horsch seine Erfahrungen
zusammen.

Ebenheit und Prézision beginnen mit dem ersten Stoppel-
bearbeitungsgang. Neben ausreichend Feinerde sind gerade
die Strohnachverteilung und das erste Einebnen der Fldchen
wichtig fur den weiteren Verlauf in der Bodenbearbeitung und
vor allem der Aussaat.

. Aktuell sehen wir eine weitere deutliche Dynamisierung
beim Thema StripTill in den Mérkten in Verbindung mit Direkt-
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saat. Auf der einen Seite gibt es Regionen, speziell mit sehr
ausgepragter Trockenheit, in denen der Focus als Direktsaat-
maschine genutzt wird, das heiBt, ohne jegliche Vorarbeit
wird in die Stoppel der Vorfrucht gesat. Das Ziel ist dabei,
so wenig Wasser wie mdglich zu verbrauchen und trotzdem
einen definiert gelockerten Wurzelraum zu schaffen. Heraus-
forderung hierbei ist es, einen ebenen, ausreichend feinen
Saathorizont zu erzeugen.

Das gelingt nicht unter allen Bedingungen zielsicher.
Speziell auf sehr schweren, stark ausgetrockneten Béden
sto3t man an die Grenzen. Der Focus wird auch als Schlissel-
maschine in einer Fruchtfolge in mehr und mehr Direktsaat-
regionen eingesetzt. Das bedeutet, der Focus lauft zu Raps und
Ubernimmt die gezielte Bodenlockerung und Nahrstoffablage
in der Tiefe fur die gesamte Fruchtfolge. Weizen und andere
Kulturen werden dann mit z.B. der Avatar mit Einscheiben-
schar direkt gesét.

Die Focus Baureihe steht fir Innovation und Anpassungs-
fahigkeit. Mit einem klaren Fokus auf die Einzelpflanze und
der zunehmenden Integration von Digitalisierungs- und
Automatisierungsthemen in dieses Konzept, legt man den
Blick bereits in die Zukunft. Das breite Einsatzspektrum macht
den Focus hinsichtlich der zunehmenden Wetterextreme und
der klimatischen Veranderungen zu einer einsatzsicheren
Option.



Aus dem Unternehmen

MODERNSTE BESCHICHTUNGS-
TECHNIK UND ZUKUNFTS-
ORIENTIERTE AUSRICHTUNG

Das neue Oberflachenzentrum am Standort Schwandorf bietet modernste
Technik fUr Nass- und Pulverlacke. Die Anlagen sind auf hohe Kapazitaten und
Nachhaltigkeit ausgerichtet.

it dem Baubeginn im Mai

2022 fiel der Startschuss

far das neue Oberfla-

chenzentrum am Stand-
ort Schwandorf. Auf einer Flache von
12.000 m2 errichtete HORSCH eine Halle
mit modernster Beschichtungstechnik
fr Nass- und Pulverlacke, um die ge-
stiegenen Kapazitatsanforderungen der
letzten Jahre zu realisieren und sich zu-
kunftssicher aufzustellen.

Im Januar 2023 startete der Anla-
genaufbau der Pulver- und Nasslackier-
anlage. Der Betrieb der Nasslackierung
nahm im Juni 2023 den Betrieb auf,
die Pulveranlage startete im September
2023. Aktuell befinden sich die Anlagen
weiterhin im Hochlauf. Die maximale
Kapazitat liegt bei rund 575.000 m? la-
ckiertem Material pro Jahr, was in etwa
20.000 t entspricht.

Bauteile bis zu 9 m Lange, 2,3 m
Breite, 3 m Hohe und einer Gesamtbe-
ladung von 3 t kénnen in der neuen An-
lage lackiert werden. Vollautomatische,
flexible Fordersysteme sorgen dafur, dass
Bauteile ihre Ziele punktgenau anfahren,
wodurch Prozesse schneller, effizienter
und sicherer ablaufen.

Der Bau des Oberflachenzentrums
ist mit rund 30 Millionen Euro eine

der groBten Investitionen am Standort
Schwandorf. ,Von der Kapazitat ist das
Oberflachenzentrum so ausgelegt, dass
wir auch weitere Wachstums- und Ent-
wicklungsschritte des Unternehmens
gut bedienen kénnen”, erklart Philipp
Horsch die Hintergrtinde.

Blick auf Nachhaltigkeit
Energieeffizienz und Nachhaltigkeit
spielten bei der Umsetzung dieses Pro-
jekts eine groBe Rolle. Mit der Pulver-
lackbeschichtung, die einen Anteil von
80 % ausmacht, setzt man auf ein be-
sonders umweltfreundliches Verfahren,
das komplett frei von Lésungsmitteln
ist: , Die letzten 30 Jahre haben wir hier
am Standort im Schwerpunkt I6semittel-
haltige Lacke verarbeitet. Davon sind wir
jetzt weggegangen. Der Fokus auf allen
Standorten liegt heute auf der Pulver-
beschichtung”, so Philipp Horsch.
Auch hinsichtlich der Prozesse wur-
de einiges optimiert: ,,Im neuen Ober-
flachenzentrum haben wir die Vorbe-
handlung auf ein neues Niveau gehoben.
So kdnnen wir heute auch stark sauer
beizen. Das bedeutet, wir bekommen
im Spruhverfahren korrodierte Teile
komplett sauber. Diese bessere Vor-
behandlung erhoht die Lackqualitat”,

sagt Philipp Horsch. Das Verfahren lauft
in einem geschlossenen Kreislauf ab.
Das produzierte Abwasser wird dadurch
nicht in das 6ffentliche Netz eingespeist,
sondern eigenstandig wiederaufbereitet.
Durch diese Systeme wird zudem der
Energieverbrauch deutlich reduziert.

Wahrend der Planungen lag der Fo-
kus stets auf den Mitarbeitenden. So
tragen zahlreiche automatisierte Pro-
zesse und individuelle Anpassungsmog-
lichkeiten der einzelnen Arbeitsplatze
zu einer Verbesserung der Ergonomie
dabei. Fir einen angenehmen Luftaus-
tausch sorgen Quellschlduche, die in der
Halle verteilt sind.

Das Zusammenspiel aus modernsten
Techniken und der neu geschaffenen,
auf den Mitarbeitenden ausgelegten
Arbeitsumgebung, fihrte dazu, dass die
75 neuen Arbeitsplatze schnell besetz
werden konnten.

01 Mit dem neuen Oberflachenzentrum ist
HORSCH laut Philipp Horsch bestens fir die
Zukunft gerustet.

02 Die Pulverlackbeschichtung ist ein deutlich
umweltfreundlicheres Verfahren.
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Aus dem Unternehmen

Neubau, Expansion

und Zukunftsvisionen
bet HORSCH LEEB

Der Bereich Pflanzenschutz bei HORSCH LEEB hat sich kontinuierlich entwickelt.
Er blickt auf ein groBes Wachstum zurlck. Um dem gerecht zu werden, wurde

der Standort in Landau laufend erweitert. Theo Leeb spricht Gber den aktuellen
Neubau und die bereits geplanten Schritte fur die Zukunft.

019, vor mittlerweile fnf Jahren, sind wir in ein neues
Gebé&ude in Landau gezogen. Damals waren wir Uber-
zeugt davon, dass die Kapazitat dieses Gebaudes fir
die nachsten zehn Jahre ausreichen wirde. Diese An-
nahme erwies sich — gluicklicherweise — als falsch. Das Unter-
nehmen ist in den letzten Jahren stark gewachsen. So fassten
wir vor drei Jahren den Entschluss, erneut zu expandieren —
dieses Mal gréBer und mit deutlich mehr Kapazitaten, um fur
die Zukunft gewappnet zu sein”, erklart Theo Leeb die Hinter-
grunde der Erweiterung. Teil des Neubauprojekts waren unter
anderem die Errichtung eines automatischen Kleinteillagers
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Der Neubau (links).und:die
Bestandsgebauee (rechts).

(AutoStore), eine Erweiterung der Montageflache von rund
8.000 m2 sowie der Bau eines neuen Verwaltungsgebaudes.

Die Herausforderung bestand darin, eine sinnvolle Struktur
fur die Aufteilung der neu entstandenen Flachen zu finden. Im
Zuge der Umstrukturierung wurde der gesamte Logistikbereich
aus den Bestandsgebauden in den Neubau verlagert. Im vor-
herigen Logistikbereich entstand Platz fir die Vormontage,
von der die vorgefertigten Teile in die Fertigungslinien gehen.
Diese sind nach wie vor am gleichen Standort, jedoch zogen
die Bereiche Gestangebau, Hochzeit und Endabnahme von
den Bestandsgebauden in den Neubau um. Aus der vorheri-



gen Endabnahme wurde die Nachristung. Hier soll auf lange
Sicht ein SchweiBbereich fur Fasser und Gesténge entstehen.

VERANDERUNGEN DER STRUKTUR

Durch die Umstrukturierung wurde die Produktion in zwei
Gebaudetrakte geteilt: In einem werden die Chassis montiert,
im anderen befinden sich Gestangebau, Hochzeit und End-
abnahme. ,Das ist aus jetziger Sicht eine optimale Ldsung.
Der Montagebereich wurde so deutlich entzerrt”, betont
Theo Leeb. Dadurch konnte mehr Raum geschaffen werden,
um die Stationen der Montage kleinteiliger zu gestalten. Der
Lagerbereich und die Montage sind seit Januar bereits voll
in Betrieb.

.Durch die Verlagerung des Gestangebaus konnten wir die
Selbstfahrerlinie in ihrer Ldnge verdoppeln, um mehr Kapazi-
taten zu schaffen. Dabei haben wir zunachst diskutiert, ob wir
zwei Linien aufbauen, speziell fur die verschiedenen Typen.
Schlussendlich entschieden wir uns dazu, eine lange Linie zu
bauen, in der wir unterschiedliche Typen fertigen kénnen.
Dadurch sind wir deutlich flexibler, zum Beispiel mit Hinblick
auf Vertriebsanderungen. Unsere derzeitige Produktionskapa-
zitat konnte noch einmal verdoppelt werden, sodass wir fur
die Zukunft gut gerUstet sind.” Auch fur den Dungerstreuer
Leeb Xeric, der 2025 noch in einer Vorserie produziert wird,
werden kinftig Produktionskapazitaten benotigt.

Neben dem Ausbau der Produktion war auch die Errich-
tung eines neuen Verwaltungsgebaudes Teil der Planungen.
.Mit den jetzigen Flachen sind wir von der Kapazitat her an
unsere Grenzen gestoBen und haben nicht mehr gentigend
Maoglichkeiten, um zu wachsen”, so Theo Leeb. Der neue
Bereich beinhaltet neben Sozialrdumen fur die Mitarbeiten-
den und Biros auch ausreichend Platz fur Schulungen oder
Marketingzwecke. Die Fertigstellung dieses Traktes ist fur
Ende 2024 geplant.

. Aktuell befinden wir uns noch in einem Prozess, wie wir
diese Flachen moglichst sinnvoll nutzen. Zunachst dachten
wir dartber nach, verschiedene Abteilungen in den Blrordu-

Theo Leeb auf den DLG-Feldtagen.

men unterzubringen. Mittlerweile haben wir jedoch andere
Plédne. Unser Ziel ist es, dass dort Ubergreifende Projektteams
ihren Platz finden und Mitarbeitende aus verschiedensten
Bereichen wie Produktmanagement, Produktion, Entwick-
lung, Qualitat und Einkauf an einem Ort zusammenarbeiten.
Dadurch méchten wir die interne Kommunikation optimieren
und den direkten, projektbezogenen Austausch férdern”,
erklart Theo Leeb. In Richtung Kunden und Héndler bedeutet
das eine Optimierung und Beschleunigung der Kommuni-
kation.

Im Zuge des Wachstums wurden in Landau in den letzten
Jahren schrittweise 80 neue Mitarbeitende eingestellt. Ins-
gesamt arbeiten am Standort mittlerweile 630 Menschen. In
der Region um Landau herrscht zwischen den Unternehmen
ein Wettbewerb um Arbeitskrafte. ,Der Landkreis Dingolfing
ist einer der wenigen, die von der Personenanzahl noch
wachsen. Aufgrund zahlreicher groBer Unternehmen aus
der Automobilbranche ist es dennoch eine Herausforderung,
neue Mitarbeitende zu finden. Fir uns war es daher eine
bewusste Entscheidung, eine neue Halle zu bauen und nicht
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Das neue Verwaltungsgebaude soll Ende des Jahres fertiggestellt
werden.

in den bestehenden Gebauden in den Zweischichtbetrieb zu
wechseln. Um eine gewisse Attraktivitat fir den Arbeitsmarkt
darzustellen und entsprechende Fachkrafte zu akquirieren,
mochten wir auch in Zukunft weitestgehend im Einschicht-
betrieb bleiben”, sagt Theo Leeb.

SELBSTFAHRER PRODUKTION IN BRASILEN
Auch international strebt man Wachstum und die Erschlie-
Bung neuer Méarkte an: , Aktuell bauen wir in Brasilien eine
Produktionslinie fir die Selbstfahrer Leeb VL auf. Die Suche
nach Facharbeitern ist flr uns dort eine Herausforderung.
Es gibt viele motivierte Menschen vor Ort, die wir zunachst
in den Grundlagen ausbilden. In diesem Zusammenhang ist
uns auch wieder deutlich geworden, wie wertvoll das duale
Ausbildungssystem ist, das wir hier in Deutschland haben.”

Erschwerend kommt die Verfligbarkeit von Materialien
hinzu. Wahrend die meisten Teile in Europa zum Standard
gehoren, sind sie in Brasilien nicht erhaltlich. Daftr mussten
zunéchst geeignete Alternativen gefunden werden. Das be-
trifft auch die MaBeinheiten, die sich von den europdischen
unterscheiden. Dies zog kleinere Anderungen in der Konst-
ruktion nach sich.

Trotz dieser herausfordernden Situation bietet der Markt
viele Moglichkeiten: , Wir sehen dort so viel Potenzial, dass wir
das Werk komplett mit dem brasilianischen Markt auslasten
kénnen. Der Rest der Welt wird weiterhin mit Maschinen aus
Landau beliefert”, sagt Theo Leeb. Ein weiterer Faktor sind
Importzolle auf Technik: , Diese sorgen dafur, dass nur Ma-
schinen, die vor Ort produziert sind, fir den lokalen Kunden
preislich interessant sind.”

GEPLANTE INVESTITIONEN IN LANDAU

Auch in Landau ist das néchste Projekt bereits geplant: ,Was
uns aktuell noch fehlt, ist ein Prifzentrum. Wir sehen das groB-
te Potenzial im Bereich Selbstfahrer und wollen uns hier noch
professioneller aufstellen”, erklart Theo Leeb. Im Mittelpunkt
des Priifzentrums steht ein Scheitelrollenprifstand, in dem die
Maschine eine langere Zeit unter Volllast verschiedene Prif-
zyklen durchlauft. Dadurch werden die neuen Maschinen auf
Herz und Nieren getestet, um die Qualitatsstandards entspre-
chend zu halten. Das Prufzentrum soll Ende des Jahres 2025
in Betrieb genommen werden.
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Teil des Neubaus war auch die Errichtung eines AutoStores
(automatisches Kleinteillager).

Um weitere Prozesse zu optimieren, soll auf lange Sicht
in eine eigene Lackierung investiert werden. ,Momentan
werden 95 % der Komponenten lackiert angeliefert. Da der
Transport eines lackierten Teils wesentlich aufwendiger ist als
der eines unbehandelten, erarbeiten wir aktuell ein Konzept
fur eine eigene Lackieranlage. Der Fokus liegt dabei auf den
Gestangen, da diese durch ihre Lange und Form logistisch
gesehen deutlich komplexer zu handeln sind. Aller Voraus-
sicht nach wird es dabei auf das KTL-Verfahren hinauslaufen.
Hier werden die Teile in leitfdhigen Lack getaucht. Die Partikel
bilden dann auf der Oberflache einen gleichmaBigen Film.”

Im Zuge der vergangenen Erweiterungen wurden die rund
2 ha umfassenden Testflachen des Ofteren verschoben. Er-
halten mochte man sie aber unbedingt: , Diese Flachen sehen
wir als sehr wichtig an. Sie werden von Entwicklung, Versuch
und Audit standig genutzt. Auch wenn wir hierftr mit Blick
auf Gestangebreiten Uber 50 m immer mehr Platz bendtigen
werden.” Auch fir Kundenvorfihrungen oder zu Marketing-
zwecken werden diese Flachen verwendet.

Der Standort bietet eine hervorragende Basis fur zuktnf-
tiges Wachstum: , Insgesamt sehen wir uns mit dem Standort
in Landau in einer sehr guten Position, da wir hier gesicherte
Wachstumsmaoglichkeiten haben”, sagt Theo Leeb.

ENERGIEEFFIZIENZ

Bei der Planung des aktuellen Neubaus stand auch die Ener-
gieeffizienz im Fokus. ,Bei diesem Projekt haben wir viel in
eine Geothermie-Warmepumpe investiert. Wir sind in Landau
relativ nah am Grundwasser. Die Temperatur von 10 °C, die
dieses Grundwasser hat, nutzen wir im Winter, um den ge-
samten Bestand zu heizen. Diese Pumpe haben wir extra so
gebaut, um auch die Bestandshallen heizen zu kénnen. Im
Sommer wiederum nutzen wir dieses System zur Kihlung.”
Die Installation von Photovoltaikanlagen auf den Dachern er-
maoglicht im Sommer eine nahezu autarke Stromversorgung
des gesamten Standorts.

Auch bei den zuklnftigen Entwicklungen und Projekten
wird auf eine moglichst energieeffiziente Ausrichtung ge-
achtet. So soll beispielsweise die Energie, die am Scheitel-
rollenprifstand abfallt, in das offentliche Netz eingespeist
werden. Die entstandene Abwarme soll dartiber hinaus zur
UnterstUtzung der Heizung dienen. @



Betriebsreportage

Lohnunternehmer mit
Passion fur Bio

Georg May, Grunder des gleichnamigen Agrarservices, ist auf dem eigenen land-
wirtschaftlichen Betrieb passionierter Ackerbauer. Dort und bei seinen Kunden

setzt er auf Technik von HORSCH.

ei den Lohnunternehmern gibt es Generalisten und
Spezialisten. Der Agrarservice May gehort zu letz-
teren. Denn der Mdhdrusch, der bei anderen Lohn-
betrieben oftmals ein defizitares Geschaft ist, wird
hier als Dienstleistung Uberhaupt nicht angeboten. Ebenso
der Pflanzenschutz. Trotzdem ist das Portfolio sehr groB und
umfasst sogar vermeintlich exotische Tatigkeiten wie das
maschinelle Abdecken von Ribenmieten mit Fleece.

WURZELN IN DER LANDWIRTSCHAFT

Wie so oft liegt auch hier der Ursprung des Lohnunternehmens
in der Landwirtschaft. , 1994 habe ich den elterlichen land-
wirtschaftlichen Betrieb Ubernommen.”, erzahlt Georg May.
,Von anfangs 75 ha habe ich ihn bis 2008 auf 150 ha aus-
gebaut. Seit meiner Ausbildung als Landwirt, die ich 1988 ab-
geschlossen habe, hat sich in der Region enorm viel geandert.
Friher gab es viele kleine Gemischtbetriebe mit Viehhaltung,
Acker- sowie Weinbau. Inzwischen haben der Strukturwan-
del und die Spezialisierung voll zugeschlagen. Aber einige
arbeiten immer noch mit den ackerbaulichen Systemen aus
meiner Lehrzeit. Mein Vater war nicht immer davon begeistert,
was ich gemacht habe. Ich bin ihm aber sehr dankbar, dass
er mich ausprobieren lieB. Ich war einer der ersten, die sich

eine HORSCH Pronto mit einer Arbeitsbreite von 3 m gekauft
haben. Dass ich mit dem Reifenpacker auf der Flache gedreht
habe, ging in seinen Augen gar nicht. Ich war jedoch von der
Technik Uberzeugt. Und der Erfolg hat mir recht gegeben. Der
Feldaufgang war tberragend und ich habe mit der Maschine
700 ha im Lohn gesat. Was meinen landwirtschaftlichen
Betrieb angeht, will ich auf dem jetzigen Stand bleiben. Ich
beteilige mich nicht am teilweise aggressiven Pachtmarkt. Ziel
ist es, meine Flachen ordentlich zu bewirtschaften und damit
gute Ertrage zu erreichen. Ansonsten habe ich im Agrarservice
mehr als genug zu tun”, meint der Lohnunternehmer lachend.

SORTENREIN
Traktoren kommen beim Agrarservice May grundsatzlich von
Fendt. ,Das liegt zum einen daran, dass die Fahrer gerne
mit diesem Fabrikat arbeiten”, sagt Georg May. ,, Aber auch
unsere eigenen Monteure kennen sich mit der Marke gut aus.
Und nicht zuletzt sind wir mit unserem Handler, dem BayWa-
Standort Unterpleichfeld, sehr zufrieden. Ubrigens ist das
auch unser Ansprechpartner fir Maschinen von HORSCH.”
Die Flotte umfasst aktuell 14 Traktoren mit einer Leistung
von 180 bis 360 PS. Einige Maschinen arbeiten ausschlieBlich
auf der Baustelle oder bei Sonderaufgaben, wie die groBen

Sortenrein — Technik fir Bodenbearbeitung und Aus-
saat ist beim Agrarservice May ausschlieBlich rot!
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01 Zum effektiven Einarbeiten von Zwischenfriichten setzt der
Agrarservice May auf die HORSCH Cultro.

02 Die Joker hat sich im Betrieb bestens bewahrt. Innerhalb von
15 Jahren lauft nun die dritte Maschine.

03 Aussaat in hochster Qualitat — das macht der Agrarservice
May schon immer mit der HORSCH Pronto.

900er mit dem Steinbrecher, der Bodenstabilisierungsfra-
se oder mit dem Forstmulcher. Die neueren 700er werden
universell eingesetzt und haben GPS und RTK, zwei neue
728er mit Vollausstattung sind hauptsachlich fur das Saen
mit den beiden Prontos gedacht. Die &lteren 700er, funf
an der Zahl, sind ebenfalls Universalmaschinen. AuBerdem
gehdren zum Fuhrpark noch ein Sattel-Lkw, zwei Unimog,
zwei Bagger (einer davon mit 3-D-Steuerung) und mehrere
Betriebsautos. Alles zusammengezahlt, hat der Agrarservice
May ca. 100 Fahrzeuge.

AUF DEM BAU

Anfangs lag der Schwerpunkt des Lohnunternehmens haupt-
sachlich auf der Landwirtschaft. Alsim Jahr 2012 in der Region
eine Gasleitung gebaut wurde, kamen erste Anfragen nach
anderweitigen Dienstleistungen. Wahrend diese zuerst noch
mit dem vorhandenen Maschinenbestand — Traktor und ge-
liehenen Mulden — bewaltigt werden konnten, waren daftr
bald Spezialmaschinen nétig. Die Themen Bodenstabilisierung,
Steinfrasen und Mulchen im Forst sind Kunden-getrieben und
bieten noch viel Potenzial. Weitere Themenfelder sind der
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Winterdienst oder im Sommer das GieBen fir Kommunen
oder im Auftrag von Garten- und Landschaftsbaubetrieben.
Selbst der Transport von Maische fir ein groBes Weingut zur
Zeit der Traubenernte wird bewerkstelligt.

Inzwischen hat der Agrarservice May acht eigene Mulden,
der Sattel-Lkw wird hauptsachlich fur Baustellentransporte
verwendet. ,Im Bereich Bau haben wir uns vom reinen Fuhr-
unternehmen und Subunternehmer zum Komplettdienstleister
entwickelt”, berichtet Georg May. , Wir nehmen an Aus-
schreibungen teil und wickeln die Auftrage selbststandig ab.”

HIGHTECH BEI DER AUSSAAT

Bei Satechnik und Bodenbearbeitung setzen Georg und Be-
triebsnachfolger Cornelius May fast ausschlieBlich auf Technik
von HORSCH. Mit ein Grund dafur ist, dass Cornelius den
HORSCH Mitarbeiter Roman Scheller aus Ausbildungszeiten
kennt. So wird viel gemeinsam diskutiert, was auch schon
zu der einen oder anderen Verdnderung an den Maschinen
geftihrt hat. Und auch hier gilt der Faktor Service. Das passt
bei der BayWa absolut.

Georg May erklart uns in aller Kirze seinen Bestand an
HORSCH Maschinen. Er beginnt bei der Aussaat, der Basis
flr eine gute Ernte. Beim Agrarservice May gibt es hierfur
gleich funf Sdmaschinen. Da sind erst einmal zwei HORSCH
Pronto 6 DC fur Getreide und Raps. ,,Die éltere davon, Baujahr
2015, lauft hauptsachlich in der Vermietung. Wir haben funf
Landwirte in unserem Kundenkreis, die damit ihre komplette
Aussaat selbst machen. Die neue, Baujahr 2023, setzen wir
meist im Lohnbetrieb ein. Diese Maschine ist fir mich der
MaBstab in der Satechnik. Seit ich sie einsetze, bin ich vom
Feldaufgang Uberzeugt. Das Abdrehen ist einfach, mir gefallt
der groBe Tank — die Technik ist ausgereift und in Summe
funktioniert sie wirklich gut!

Die Taro 6 SL habe ich erst seit einem Jahr. Dank des
Partner-Satanks vorne brauche ich kein zusétzliches Gewicht
oder eine Walze. Das Gespann ist sehr leicht, die Samaschine
hat kaum Abtrieb am Hang und ich kann ztigig damit fahren.
Unsere beiden Maestros werden in Zuckerriben, Sonnenblu-
men, Sojabohnen, Raps und fur vieles mehr verwendet. Im
Vergleich zu anderen Einzelkornsdmaschinen hat sie vor allem
bei Soja und Sonnenblumen Vorteile, wenn das Saatgut keine
Topp-Quialitat hat. Kleine Kerne, die bei anderen Maschinen
schon einmal in der Scheibe stecken bleiben, werden hier aus-



Georg (rechts) und
Cornelius May

gestochen. Die zweite Maestro lauft ohne UnterfuBdiingung.
Dadurch ist sie ca. 800 kg leichter. Das schatzen die Zucker-
ribenanbauer unter unseren Kunden. Aber vor allem Mais
wird fast ausschlieBlich mit gleichzeitiger Dlingerablage gesét.
Beide Maschinen haben einen Reihenabstand von 50 cm. Sie
machen zusammen rund 700 ha/lahr. Die Aussaat ist eine
wichtige Dienstleistung und eine hohe Qualitat ein wichtiger
Punkt fUr die Kundenzufriedenheit. Neben der Technik ist das
Personal dafur ein wichtiger Faktor. Wir haben drei Mitarbeiter,
die hierfur spezialisiert sind. Dank GPS und RTK séen wir auf
2 cm genau. SectionControl ist selbstverstandlich. Es gab zwar
Kunden, die anfangs skeptisch waren, aber wer die Bestande
dann gesehen hat, war schnell Uberzeugt. Unsere Satechnik
ist sicherlich hochpreisig. Aber genau das ist wiederum ein
Grund fur Betriebe, gerade diese Tatigkeit an uns abzugeben.

NICHT NUR FUR BIO

Mit dem Hackgerat Transformer war ich ehrlich gesagt im
ersten Jahr nicht so zufrieden. Da jede Reihe einzeln verstellt
werden musste, war das einfach zu viel Aufwand. Aber das
wurde jetzt verandert, sodass ich zufrieden bin. Vom GPS-ge-
stutzt verstellbaren Verschieberahmen bis zur Scharform — jetzt
passt alles. Der Cura lauft diese Saison schon im vierten Jahr.
Die Vorgangermaschine hatte noch eine Felderaufhdangung,
nun sind die Zinken einzeln aufgehéngt. Das funktioniert auch
auf unebenen Flachen. Der Striegel ist zwar schwer, aber stabil.
Ich mache damit nicht nur Unkrautbekdmpfung, sondern auch
Saatbettbereitung. Wahrend die Biobetriebe Hackgerate und
Striegel meist selbst vorhalten, gibt es einige konventionelle
Landwirte, bei denen wir ihn im Lohn einsetzen. So sparen
sie sich einen Pflanzenschutzdurchgang. Von der Joker habe
ich jetzt innerhalb von 15 Jahren schon die dritte. Erst in einer
Arbeitsbreite von 4 m, jetzt in 5 m. Diese Kurzscheibenegge
eignet sich eigentlich fur alle Verhéltnisse. Bei uns lauft sie
viel in der Vermietung. Wir haben uns selbst einen Streuer
aufgebaut, damit in einem Arbeitsgang Zwischenfrucht gesat
werden kann. Den Terrano habe ich mir eigentlich gekauft,
damit bei uns komplett auf HORSCH umagestellt ist. In einigen
Details bin ich noch nicht so ganz zufrieden. Zum Beispiel der
RollFlex Packer: Er ist zwar leicht, zerkleinert aber nicht so gut
und héngt sich gerne mit Erde voll. Oder die Einebnungs-
scheiben, die einzeln per Hand verstellt werden mussen. Uber
beide Dinge habe ich jedoch auf der Agritechnica mit HORSCH

Georg May betreibt selbst
einen Biobetrieb. Hack-
technik ist fur ihn deshalb
besonders wichtig.

gesprochen und mir wurde eine Loésung signalisiert. Den Finer
hatte ich als Vorfiihrmaschine und er ist gleich auf dem Be-
trieb geblieben. Die Messerwalze Cultro haben wir im letzten
Herbst nur wenig genutzt, denn es war erst zu feucht, dann
kam starker Frost. Keine guten Bedingungen also. Wir arbeiten
aber sonst gerne mit ihr im Frontanbau in Kombination mit
der Joker, um effektiv Zwischenfrucht einzuarbeiten.”

WEITERE DIENSTLEISTUNGEN IN DER
LANDWIRTSCHAFT

Weitere Dienstleistungen im Ackerbau sind das Ausbringen
von Gulle mit Schleppschuh-Gullefassern sowie das Ausbrin-
gen von Kompost. Letzteres ist besonders fir Biobetriebe
interessant. In der Nahe gibt es ein Kompostwerk, das, so
Georg May, eine sehr gute Qualitat liefere. Der Steinbrecher
wird Ubrigens auch auf dem Acker verwendet. Konventionelle
Steinsammler scheitern in der Region, meint Georg May. Denn
die Menge an Steinen sei einfach zu hoch. Bei jedem Durch-
gang kdmen wieder neue Steine hoch. AuBerdem mdssten
die Lesesteine dann entsorgt werden. Der Pflanzenschutz ist
fir uns kein Thema. Als ich den eigenen Betrieb auf Oko un-
gestellt habe, ging die Spritze vom Hof. Und ich bin froh, dass
ich mich mit diesem Thema nicht mehr beschaftigen muss.”

PERSPEKTIVEN

Georg und Cornelius May haben ihren Agrarservice solide
und zukunftsfahig aufgestellt. Der Umsatz betragt aktuell
ca. 3 Mio. Euro, der mit 17 Mitarbeitenden, zehn Aushilfskraf-
ten und einem Azubi zur Fachkraft Agrarservice erwirtschaftet
wird. FAS-Meister und Ausbilder Cornelius strebt an, kinftig
in jedem Jahr einen Ausbildungsplatz zu besetzen. Mit seinen
bisherigen Lehrlingen war er durchaus erfolgreich, er selbst
war damals Jahresbester in Bayern.

Ziel der beiden ist aber nicht Wachstum um jeden Preis,
vielmehr soll die Effektivitat gesteigert werden.

Fur die nahe Zukunft steht der Neubau einer Halle an. Im
Fokus stehen dabei vor allem die Mitarbeitenden, die groBere
Sozialraume, eine gerdumigere und noch besser ausgestattete
Werkstatt bekommen sollen, aber auch der Umweltschutz.
Denn geplant sind eine Waschhalle und ein neuer Waschplatz.
Zudem soll das Buro an diesen Standort umziehen, damit dort
immer jemand erreichbar ist. Bisher befindet es sich im Eltern-
haus von Georg May mitten im Ort.
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VON DER
MASCHINENGEMEINSCHAFT
ZUM PROFESSIONELLEN
ACKERBAUBETRIEB

HSH Agro steht fur effizienten, professionellen Ackerbau und eine kontinuier-
liche Entwicklung. Doch das war nicht immer so. Betriebsleiter Thomas Madsen
erklart, welche Schritte hierfr gemacht wurden und mit welchen Heraus-
forderungen der Betrieb in Danemark noch immer zu kampfen hat.

ie Betriebsstatte von HSH Agro liegt rund 5 km

Ostlich von Hadsund, direkt am Mariager Fjord in

der Region Nordjylland. Die Nahe zur Ostsee bringt

einige Herausforderungen mit sich. Durch die Lage
auf nahezu Meeresspiegelniveau, stehen die Felder oftmals
unter Wasser. Ein Zustand, der durch zunehmend starke
Regenfalle im Frihjahr verstarkt wird. ,Ich kann nicht mehr
sagen, welche Menge normal ist. Es gibt kein normal mehr”,
erklart der Betriebsleiter Thomas Madsen die Situation. Da-
durch verkirzen sich die Zeitfenster, in denen auf den Feldern
gearbeitet werden kann, enorm.

Entstanden ist HSH Agro aus einer Maschinengemein-
schaft. Die drei Eigenttimer Havng, Strandkar und Hegholt be-
gannen im Jahr 2000 mit ihren Maschinen zusammenzuarbei-
ten, schrieben sich aber gegenseitig noch Rechnungen. Diese
Konstellation erforderte viel Absprache und hatte langwierige
Diskussionen zur Bewirtschaftung der Flachen zur Folge, was
die Entscheidungsfindung oftmals in die Lange zog. Um diese
Prozesse zu vereinfachen und professioneller zu werden, legte
man 2018 schlieBlich die Flachen zusammen und aus drei Be-
trieben wurde ein groBer Gemeinschaftsbetrieb, der zu dieser
Zeit auf rund 1.000 ha wirtschaftete.

Der Weg zur Professionalisierung

Zur Saison 2019 wurde Thomas Madsen als Betriebsleiter ein-
gestellt. Sein Ziel war es von Anfang an, effizienter zu werden,
Prozesse zu hinterfragen und zu optimieren. Zuvor gab es

unter den Eigentimern keine durchgéngige Strategie. Das
konnte mittlerweile mithilfe eines Beratungsunternehmens
verbessert werden. ,, Wir wollen das Niveau anheben — vom
Landwirt zum professionellen landwirtschaftlichen Betrieb”,
erklart er. So wurden in einem ersten Schritt Flachen zusam-
mengelegt und vergroBert sowie die Fruchtfolge angepasst
und ausgeweitet.

Als Thomas Madsen bei HSH Agro begann, waren die
Betriebe an konventionelle BewirtschaftungsmaBnahmen
gewohnt. Es kostete ihn anfangs viel Uberredung, die Eigen-
ttmer von neuen Verfahren zu tberzeugen. Mittlerweile wird
auf den meisten Flachen pfluglos gearbeitet. Durch Zukaufe
von Flachen werden aktuell knapp 2.200 ha von den zehn
festangestellten Mitarbeitern bewirtschaftet. Diese sind anders
als bei vielen Betrieben nicht nur zur Saison angestellt, sondern
haben das ganze Jahr Uber einen festen Arbeitsplatz. ,Es ist
wichtig, dass sich die Jungs auskennen und eine gewisse
Routine haben. Dadurch kénnen wir Fehler vermeiden und
die Effizienz steigern. Gerade wenn der Betrieb gréBer wird
und auch die Distanzen zunehmen, ist das enorm wichtig”,,
erklart Thomas. Um die Arbeitsplatze im Winter zu halten,
werden von HSH Agro auch Lohnarbeiten fir andere Betriebe
durchgefihrt.

Terrano und Focus zusammen bei der
Saatbettbereitung bzw. Aussaat.
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Die Betriebsstatte von HSH Agro liegt direkt am Mariager Fjord.

Wichtig ist fur den Betriebsleiter, dass seine Mitarbeiter
Landwirte sind und auch als solche bezeichnet werden. ,Das
sind Leute, die Ahnung von dem haben, was sie machen. Sie
fahren nicht nur Schlepper, sondern bringen zusatzlich ihr
ackerbauliches Know-how ein.” Dieses vermitteln sie auch
an die zwei Auszubildenden, die aktuell auf dem Betrieb be-
schaftigt sind. Sie werden in die Prozesse mit eingebunden
und kénnen das in der Schule Gelernte direkt in der Praxis
einbringen. Um neue Eindriicke zu sammeln und verschiede-
ne Situationen kennenzulernen, kénnen die Auszubildenden
wahrend ihrer Lehrzeit zwischen verschiedenen Betrieben
wechseln.

Herausforderung auf den Flachen
Um die Herausforderungen mit nassen Flachen zu bewaltigen,
werden die Felder mit einem Planierschild nivelliert und ge-
ebnet. Das soll verhindern, dass sich Wasser in Graben auf
den Schldgen sammelt und so besser an den Randern ablduft,
um Schaden im Bestand zu verhindern. Die Erde wird dabei
so lange bewegt, bis die Flachen eben sind. Die Arbeiten mit
dem Planierschild oder MaBnahmen zur Drainage fUhren die
Mitarbeiter von HSH Agro auch fir andere Betriebe durch.
Das Fruhjahr ist in der Region meist sehr nass. ,Um zu
schauen, wie die Flachen beschaffen sind, starten wir nach
dem Winter mit dem Terrano mit 5 m Arbeitsbreite und fahren
einmal auBen herum. Der Vorteil daran ist, dass wir direkt se-
hen, wie der Zustand des Feldes ist. Dadurch kénnen wir das
viel besser beurteilen als nur aus dem Blro heraus mit Blick
auf reine Daten, was Regen oder das Wetter angeht. Wenn
die Situation passt, beginnen wir mit dem 12-m-Terrano, um
schnell und effizient zu arbeiten.”

Spezialitat bei der Aussaat

In diesem Friihjahr wurde auf 640 ha nach Vorarbeit mit dem
Terrano mit einem Focus 6 TD Sommergerste gesat. Die An-
schaffung des Focus TD war fir Thomas ein wichtiger Schritt in
Richtung weniger Pflugeinsatzes. Auch hinsichtlich der kurzen
Zeitfenster, in denen auf den Feldern gearbeitet werden kann,
bringt der Focus durch das Einsparen von Uberfahrten viele
Vorteile. Neben Gerste werden auch Weizen, Roggen, Mais
und Gras auf den Flachen angebaut. In Zukunft sollen auBer-
dem Bohnen und Erbsen in die Fruchtfolge integriert werden.

Thomas Madsen

Bei der Aussaat von Sommergerste sei die gleichzeitige
Untersaat von Gras eine , danische Spezialitat”, die auf rund
200 ha angewendet wird. Die Gerste wird in 3 cm Tiefe ge-
sat und in jeder zweiten Reihe das Saatgras. Von daher muss
die Aussaat sehr prazise sein. Im ersten Jahr wird die Gerste
geerntet und im darauffolgenden das Gras, mit dem man in
der Region gute Ertrage erzielt.

Ein Teil des Dingers wird bereits bei der Aussaat mit dem
Focus ausgebracht. Die Diingerapplikation erfolgt nach der
Robin-Hood-Methode. Das bedeutet eine teilflachenspezi-
fische, bedarfsorientierte Umverteilung von Nahrstoffen auf
der Flache, um durch die Dingung eine Angleichung ertrags-
schwacher Standorte zu erreichen.

In Danemark gibt es viel Nachfrage nach Stroh. Bei
HSH Agro werden rund 30 % des Strohs von den Flachen
genommen. Ein Teil davon wird zum Heizen der Betriebs-
statte verwendet sowie an eine Biogasanlage verkauft. Auch
Betriebe, die auf den Anbau von Karotten spezialisiert sind,
benotigen groBe Mengen Stroh, um das Gemuse auf den
Feldern im Winter zu bedecken. Trotz der Nachfrage méchte
Thomas Madsen nicht mehr Stroh entnehmen, da dieses
auch wichtig fur die Struktur des Bodens, fir die Fruchtbar-
keit und damit auch fir gute Ertrage ist. Das Stroh wird auf
den schweren Béden bendtigt und zur Saatbettbereitung
eingemischt. Um eine bessere Struktur zu schaffen, wird fur
den Verkauf auch oftmals nur Stroh von der Mitte der Felder
genommen, da am Vorgewende vermehrt mit Maschinen
rangiert wird. So auch in den nassen Frihjahren. Durch die
zahlreichen viehhaltenden Betriebe in der Region muss die
Gllle ausgebracht werden, auch wenn die Felder eigentlich
zu nass sind, was zerstorte Vorgewende zur Folge hat. Dem
mochte man entgegenwirken.

Schlagkraftige Losungen

Gegenuber des danischen Handlers Weko Agro duBerte Tho-
mas Madsen den Wunsch nach einer Lésung, um bei der Aus-
saat gleichzeitig Schneckenkorn oder Saatgras auszubringen.
Der Handler stattete den Focus kurzerhand mit einer DuoDrill
aus, da die jetzige MiniDrill zum damaligen Zeitpunkt noch
nicht verfgbar war. Dieses Feedback wurde dann auch an
HORSCH weitergegeben. Um den Focus direkt am Feldrand
mit Dunger und Saatgut zu beladen, wurde die Maschine zu-
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dem mit einem Kran ausgestattet. , Ein wichtiger Aspekt mit
Blick auf die Effizienz", erklart er.

Fur Schlagkraft beim Pflanzenschutz setzt der Betrieb
bereits seit mehreren Jahren auf einen Leeb PT. Den ersten
PT hat Thomas Madsen kurz nach seinem Start bei HSH Agro
erworben. Dieser wurde bereits durch ein aktuelleres Modell
ersetzt, das nach dieser Saison ca. 50.000 Hektar auf der Uhr
haben wird. Von daher wird aktuell bereits Uber eine Neu-
anschaffung nachgedacht.

Standige Optimierung

In der Vergangenheit wurde auf den Feldern, die jetzt zu
HSH Agro gehéren, oftmals nur Weizen angebaut. Das fihr-
te zu Resistenzen gegentber Pflanzenschutzmitteln. ,Eine
diversifizierte Fruchtfolge ist ein Investment in einen guten,
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01 Der Leeb PT im Einsatz. Im Vordergrund sind im Bestand
die Schaden durch das Wasser erkennbar.

02 Das Planierschild dient zur Nivellierung der Felder.

03 Mit dem Kran kann der Focus schnell vom Feldrand aus
beladen werden.

starken Betrieb. Man darf nicht nur darauf schauen, was am
meisten Gewinn bringt. Wir missen wieder back to basics. In
der Vergangenheit hatten unsere Vorfahren viel Rotation auf
den Feldern, da sie neben dem Ackerbau auch Viehhaltung
betrieben und die Ernte als Futtermittel bené&tigten. Mit den
zunehmend verfligbaren Chemikalien wurde es zu einfach”,
erklart Thomas.

Insgesamt wird bei HSH Agro sehr viel evaluiert, verandert
und angepasst. , Wir stellen uns selbst viele Fragen: Wofur
geben wir konkret Geld aus? Was lauft gut? Was kénnen wir
noch verbessern?” Um Daten zu sammeln und auszuwerten,
arbeitet HSH Agro mit einem GPS basierten System, mit dem
jede Maschine ausgestattet ist. Dort ist alles integriert (Fel-
der, Spurplanung, Fahrgassen etc.). Hier sieht Thomas Mad-
sen dann auch die Arbeitsstunden der jeweiligen Maschine
und wie viel Zeit dabei auf die StraBenfahrt entfallt. Bei der
Datenauswertung wird deutlich, in welchen Gegenden die
Maschinen fur die gleichen Arbeiten im Durchschnitt langer
im Einsatz sind oder wie die Ernte ausfallt. Daraus schlieBt er
dann, wo es sich lohnt, mehr Land zu erwerben.

Ziel von HSH Agro ist Wachstum. Dazu zahlt auch, eine
neue Betriebsstatte zu bauen, die zentraler gelegen ist, um die
Wege und Zeiten, die die Maschinen auf der StraB3e sind, zu
verklrzen. AuBerdem sollen dann auch neue Raume fur die
Mitarbeiter geschaffen werden sowie ein Buro. ,Ich méchte
fur alle Mitarbeiter einen guten Arbeitsplatz schaffen. Denn
nur als Team kénnen wir unsere Ziele erreichen und uns stets
verbessern.”

Um die Arbeitskrafte auch zu finden, startete Thomas
Madsen im Namen von HSH Agro einen Facebook-Account.
.Ich mochte zeigen, was wir machen und warum wir das
machen. Das alles wird natdrlich nur an der Oberflache erklart.
Aber so werden nicht nur Menschen aus der Landwirtschaft
auf den Betrieb aufmerksam, sondern auch solche, die damit
nichts zu tun haben.” Neben der Akquise von Mitarbeitern
hofft er, auch das Image der Landwirtschaft vor Ort aufzu-
bessern. @



Service & Vertrieb

Kontinuerliches
Wachstum und
ambitionierte Ziele

Seit Uber 30 Jahren ist Pekass als Handler fir Landmaschinen aktiv. Was als Idee
von drei Freunden begann, hat sich mittlerweile als feste GréBe in Tschechien
etabliert. Die Nahe zum Kunden wurde dabei von Anfang an groBBgeschrieben.
Auch fir die Zukunft gibt es klare Ziele. Verkaufsleiter Vojtéch Pivnicka spricht
mit terraHORSCH Uber den Weg des Unternehmens.

ie Geschichte von Pekass beginnt im Jahr 1991,

als drei Freunde — Miroslav Pilz, Frantisek Srb und

Miroslav Svingr — den Entschluss fassten, ein Unter-

nehmen zu grinden, das die Landwirtschaft in
Mittelbbhmen nachhaltig pragen sollte. lhr Ziel war es, ein
Vertriebsnetzwerk zu schaffen, das nicht nur den Verkauf von
Maschinen, sondern auch deren Wartung und den fachgema-
Ben Einsatz gewahrleistet. Die Vision der drei Grinder war
klar: Pekass sollte Partner der Landwirte in Tschechien werden.
Nach kurzer Zeit zéhlte das junge Unternehmen sieben
Mitarbeiter und schon bald wurden die ersten Filialen eroffnet,

um naher an den Kunden und in verschiedenen Regionen
prasent zu sein. Diese Strategie erwies sich als erfolgreich
und fuhrte zu einem stetigen Wachstum. Die Er6ffnung des
neuen Hauptsitzes in Uhfinéves im Jahr 1994 markierte einen
weiteren wichtigen Meilenstein. Seither setzt Pekass auf die
Eckpfeiler Vertrieb und Wartung von Maschinen sowie den
Verkauf von Ersatzteilen. Besonders die reibungslose Versor-
gung mit Ersatzteilen und den professionellen Service wissen
die Kunden zu schatzen.

Nach der Weltwirtschaftskrise waren die folgenden Jahre
gepragt von einem Einbruch in allen Wirtschaftsbereichen. Seit
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2010 steigt der Umsatz jedoch wieder an, was unter anderem
am groBen Wachstum im Ersatzteilgeschaft und den zuneh-
menden Servicearbeiten in den Vertriebs- und Servicezentren
liegt. Hierfur wurden gut ausgestattete Werkstatten auf einer
Gesamtflache von 6.000 m2 gebaut.

Im Jahr 2021, zum 30-jdhrigen Bestehen, wurde die zehnte
Filiale er6ffnet. Mit dem Jahresumsatz von 1 Milliarde CZK
(40 Mio. Euro) erreichte das Unternehmen in diesem Jahr
auch ein groBes Ziel, auf das man lange hinarbeitete. Heute
hat Pekass elf Filialen und Hauptsitze sowie 150 Mitarbeitende
und ist Uber die Grenzen Mittelbdhmens hinausgewachsen.
Aktuell wird das Unternehmen von Miloslav Kozak, Radek
Masek, Vojtéch Pivnitka und Zdenék Volmut gefihrt.

Friher verkaufte Pekass Maschinen derjenigen Hersteller, die
von den Kunden nachgefragt wurden. Zu Beginn waren das
unter anderem Overum, John Deere und Zetor. Im Jahr 2004
wurde dann der Vertrag tGber den Vertrieb von HORSCH Ma-
schinen unterzeichnet. Das markierte den Beginn einer erfolg-
reichen Partnerschaft, die nun schon seit 20 Jahren besteht.
,Fur viele unserer Kunden war HORSCH ein neues Unterneh-
men, aber dank der Ideen und Visionen von Michael Horsch
konnten wir sie fir die neuen Technologien begeistern”, sagt
Verkaufsleiter Vojtéch Pivnicka, der seit 2009 bei Pekass tatig
ist. Die Zusammenarbeit entwickelte sich in der Folge rasch.
Wahrend HORSCH sein Produktportfolio stetig erweiterte und
mit der Pflanzenschutztechnik ein neuer Bereich hinzukam,
wuchs auch das Vertriebsnetzwerk von Pekass.

.Mittlerweile verkaufen wir einen bunten Mix aus allen
Produktbereichen. Der Terrano ist bei unseren Kunden sehr
beliebt, aber auch die Joker und vor allen die Pronto sind
absolute Bestseller. Gerade die Pronto Uberzeugt, da sie eine
universelle und einfach zu bedienende Maschine ist, die in den
meisten Bedingungen gut arbeitet”, erklart Vojtéch Pivnicka.
Wenn man beim Absatz einen Vergleich zwischen Bodenbe-
arbeitungsgeraten und Satechnik ziehen musste, ware das
Verhdltnis 60 % Bodenbearbeitung und 40 % Satechnik. Aber
auch Pflanzenschutztechnik spielt mittlerweile eine groBe Rol-
le. Neben den Selbstfahrern finden vor allem die gezogenen
Modelle Leeb AX und LT Anklang bei den Kunden.
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Welche Maschinen konkret an die Kunden verkauft werden,
ist von Filiale zu Filiale unterschiedlich. Wahrend die einen auf
Bodenbearbeitung spezialisiert sind, konzentrieren sich andere
eher auf Satechnik oder Pflanzenschutz. Dies ermdglicht es,
noch gezielter und spezifischer auf die Anforderungen der
Kunden einzugehen und eine optimale Beratung und Service
zu gewabhrleisten.

,Esist wichtig, nicht nur Maschinen zu verkaufen, sondern
auch die Kunden beim Einsatz der Maschine zu untersttzen.
Das ist gerade bei Neukunden relevant, da hinter den Maschi-
nen ausgekligelte Konzepte stecken. VVon daher missen wir
immer mehr Zeit aufwenden, um den Kunden zu zeigen, wie
sie die Maschinen richtig bedienen und einsetzen, um gute Er-
gebnisse zu erzielen”, erklart Vojtéch Pivnicka. Basis fur dieses
umfangreiche Wissen sind gut geschulte Servicemitarbeiter.
Den Grundstein dafur bilden regelmaBige Schulungen. ,Wir
hatten in der Saison 22/23 insgesamt zehn Trainings, die
immer aus einem theoretischen und einem praktischen Teil
bestanden. Fir diese Saison planen wir in etwa den gleichen
Umfang”, erklart David Fabidnek, Leiter des Kundendienstes.
. Wir sagen immer: Die erste Maschine wird vom Vertriebsmit-
arbeiter verkauft und die anderen vom Service. Dieser muss
Uberzeugend sein und die Landwirte stets unterstitzen”,
flgt Vojtéch Pivnicka hinzu und unterstreicht damit die Re-
levanz der Schulungen. Neben den eigens durchgefihrten
Veranstaltungen nimmt man auch regelmaBig und gerne an



Schulungen bei HORSCH teil, um immer auf dem aktuellsten
Stand der Technik zu sein und dieses Wissen an die Kunden
weiterzugeben.

Um mit Kunden in den Austausch zu treten, sind Ausstel-
lungen und Feldtage ein wichtiger Bestandteil der Arbeit.
.Pro Jahr gibt es in der Region einen groBen Feldtag. Dieses
Jahr wird von HORSCH selbst einer organisiert, an dem wir
teilnehmen. In den letzten beiden Jahren haben wir dhnliche
Veranstaltungen in Eigenregie organisiert.” So fand beispiels-
weise 2023 ein groBer Feldtag mit rund 500 Besuchern bei
einem Kunden in Osluchov statt, bei dem unter anderem
Michael Horsch einen Vortrag hielt. Die gleiche Veranstaltung
fand 2022 in Dymokury statt.

. Wir organisieren aber auch kleinere Vorfthrungen in
mehreren Regionen, bei denen wir bestimmte Maschinen
zeigen und wie sie unter den Bedingungen arbeiten. Dabei
setzen wir uns im Vorfeld Ziele, die wir erreichen mochten und
Uberlegen uns auch, auf welche Region wir uns fokussieren.
Solche Veranstaltungen sind eine gute Gelegenheit, das Ma-
schinenportfolio zu prasentieren. Auf der anderen Seite geben
sie uns auch die Moglichkeit, den Schwerpunkt auf verschie-
dene Technologien zu legen, sodass wir die Veranstaltungen
unter ein bestimmtes Motto stellen, wie zum Beispiel StripTill
oder NoTill. Mit etwas zeitlichem Abstand gilt es dann letztlich,
den Erfolg anhand von verkauften Maschinen zu messen.”

Diese Veranstaltungen dienen auch dazu, dass sich die
Landwirte untereinander Uber die Technik austauschen: , Das
Vertrauen der Kunden oder der potenziellen Kunden in die
Aussagen von anderen Landwirten ist sehr groB”, berichtet
Vojtéch Pivnicka. ,Bei den letzten beiden Veranstaltungen
hielten Michael und Philipp Horsch einen Vertrag. Fir viele
Kunden ist das auch ein Grund zu den Veranstaltungen zu
kommen und fur mich personlich ist es ebenfalls wichtig, dass
HORSCH fur sie ein Gesicht hat und dass der Grinder noch
immer aktiv ist und sich die Zeit nimmt, mit den Kunden zu
sprechen. Von daher freuen wir uns tber diese Unterstiit-
zung, denn der wichtigste Teil einer guten Partnerschaft ist
die Kommunikation. Zwischen dem Kunden und Pekass, aber
auch zwischen HORSCH und Pekass. Wichtig ist es, Dinge zu

Service & Vertrieb

01 Basis fUr guten Service sind geschulte
Mitarbeiter. Darauf wird bei Pekass viel Wert
gelegt.

02 Pekass prasentiert sich zusammen mit den
anderen tschechischen HORSCH Handlern auf
der TECHAGRO.

03 Messen und Feldtage sind ein wichtiges
Instrument, um mit den Kunden in Austausch
zu treten.

kommunizieren, die gut laufen, aber auch Dinge, die nicht so
gut laufen — und zwar zeitnah. Denn wenn irgendetwas nicht
so lauft wie geplant, sollte das zu einem Zeitpunkt kommu-
niziert werden, wenn man noch reagieren kann. Diese auf-
richtige Kommunikation schatze ich bei der Zusammenarbeit
mit HORSCH sehr.”

Seit mittlerweile 20 Jahren werden bei Pekass HORSCH Ma-
schinen verkauft. Fur jegliche Herausforderungen hat man
dabei stets professionelle Lésungen gefunden. ,Vor 15 Jahren,
als ich zu Pekass kam, war es hier noch sehr familiar und auch
HORSCH war noch kleiner. Wir hatten immer Kontakt mit
den gleichen Leuten und waren oft vor Ort in Schwandorf,
um Dinge personlich zu besprechen statt per Mail oder am
Telefon. Bis heute hat sich in beiden Unternehmen durch das
Wachstum einiges verandert. HORSCH ist ein global fihrendes
Unternehmen mit groBem Einfluss, aber auch wir sind stark
gewachsen und haben einen guten Namen in Tschechien.
Und ich denke, dass sich das auch so fortsetzen wird. Noch
vor 15 Jahren war HORSCH nur ein Teil unseres Portfolios,
heute sind es nahezu 50 %." Bei Pekass konzentriert man
sich derzeit vor allem auf Maschinen von JCB und HORSCH.
,Wenn man etwas gut machen will, dann muss man sich
darauf fokussieren”, sagt Vojtéch Pivnic¢ka dazu.

Nicht nur die Partnerschaft mit Pekass feiert in diesem Jahr
Jubildum. Im Zuge des 40-jdhrigen Bestehens von HORSCH
lud das Unternehmen seine Handler nach Schwandorf ein. An
dieser Veranstaltung nahmen auch Mitarbeitende von Pekass
teil. ,40 Jahre sind eigentlich eine kurze Zeitspanne, um ein
derartiges Unternehmen aufzubauen und zu einem globalen
Partner in der Landtechnik zu werden.”

Mit Blick auf die kommenden Jahre bleibt man bei Pekass
ambitioniert und zukunftsorientiert: , Was wir fir die Zu-
kunft mochten, ist, dass das Unternehmen wachst. Und diese
Moglichkeit sehen wir durchaus als gegeben. In den letzten
Jahren haben wir unser Gebiet auch geografisch ausgeweitet
und wir versuchen, auch in Regionen aktiv zu werden, in
denen HORSCH noch nicht so stark vertreten ist. Das heif3t,
wir arbeiten noch intensiver und naher an den Kunden und
sehen nach wie vor gro3es Potenzial.” ]
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Weg nach Australien. Nach rund sechs Wochen fz e

der Wechsel statt und der zweite Teil [6ste die Kolle ab.

Fiir die ersten beiden Gruppen ging es am ersten Janua
los. , Wir starteten in Muinchen und sind dann knapp sechs
Stunden nach Doha geflogen, von dort ging es mit einem
gigantischen Flugzeug weiter nach Perth an die australische
Westkuste”, erklart Justin Hanse, der eine der beiden Gruppen
betreute. , Wir starteten ebenfalls in Mtnchen. Nach einem
Zwischenstopp in Singapur ging es fur uns noch einmal zehn
Stunden weiter nach Brisbane an die Ostkiste”, sagt Fabian
Horsch, der die andere Gruppe betreute. Nach einer Nacht in
Brisbane reisten sie weiter nach Toowoomba zu Muddy River.
Insgesamt trennten die beiden Gruppen also etwa 4.000 Kilo-
meter und zwei Zeitzonen.

Die erste Woche startete fir alle Beteiligten relativ ent-
spannt. Es galt, den Jetlag loszuwerden und sich an das Klima
vor Ort zu gewohnen. Wahrend die Reise in Deutschland bei
Temperaturen um den Gefrierpunkt startete, traf man in Aus-
tralien auf Temperaturen, die auch nachts nicht unter 30 °C
fielen. So nutzte man die ersten Tage zur Akklimatisierung und
zum Einleben in den Hausern, in denen die Gruppen unter-
gebracht waren. Da Azubis aller Standorte zusammenkamen,
war die Wiedersehensfreude groB. Manche kannten sich von
den Check-in-Tagen. Durch gemeinsame Unternehmungen
wuchs das Gemeinschaftsgefuihl schnell.

Im Austausch mit den Kunden erhielten die Auszubildenden
einen Einblick in die australische Landwirtschaft.

i

o

omba waren es hau
agt Fabian. Bei

auf die Unterstlitzung aus Deutschland: ang v

uns di'rékt!sagt: Ihr seid die Spezialisten und Ihr macht Euer
Systerp. Wie wir die Maschinen bauen und wie wir uns die
Halle struktur er lieb uns selbst tberlassen”, erinnert sich
Justin. Ziel des Einsatzes war es, Muddy River und die Mitarbei-
ter vor Ort zu unterstUtzen, in den Austausch zu treten und
ihnen Know-how beim Bau der Maschinen zu vermitteln. Ob-
wohl es fur viele das erste Mal war, dass sie diese Maschinen
komplett auf eigene Verantwortung bauten, klappte das sehr
gut. ,Mit den Techniken, die wir dabeihatten, wie SAP, waren
wir vor Ort sehr gut ausgerustet.” Und ganz auf sich allein
gestellt waren sie nicht. Die australischen Kollegen standen
stets unterstltzend zur Seite und auch in Schwandorf oder
Ronneburg wurden telefonisch Tipps eingeholt.

Als wirkliche Herausforderung bei der taglichen Arbeit
erwiesen sich hingegen die hohen Temperaturen.

.Der Hochstwert, den wir einmal in der Halle erreicht
haben, lag bei 58 °C. Meist waren es innen tber 50 Grad und
auch drauBen hatten wir tagstiber Temperaturen zwischen
40 und 45 Grad. Das merkt man dann am Abend, wenn
man den ganzen Tag in der Sonne arbeitet”, erklart Justin.
.Da war es in Toowoomba ein wenig kuhler. Wir hatten im
Schnitt 38 Grad. In der Halle gab es auBerdem einen guten
Durchzug. Von daher war es dort angenehm”, sagt Fabian.
Nicht nur die Hitze war etwas vollig Neues. Beeindruckt waren
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die Jungs zudem als direkte Vermittler
Y n dem Service in Schwandorf und den australischen
Landwirten. So fanden wahrend des Auslandsaufenthaltes
einige Termine zur Abstimmung statt, um die Situation vor
Ort weiter zu optimieren. ,Wenn Landwirte Fragen zu den
Maschinen hatten, konnten wir natdrlich in Deutschland direkt
die richtigen Kollegen kontaktieren. So hatten sie am nachsten
Tag bereits Antworten.” Feedback und Erfahrungen zu den
Maschinen wurde ebenfalls eingeholt und weitergegeben.

KENNENLERNEN VON LAND UND LEUTEN

Auch wenn der Fokus auf der Arbeit lag, blieb Zeit, etwas zu
unternehmen, um das Land und die Leute besser kennen-
zulernen. Hier wurde immer wieder deutlich, wie weitlaufig
Australien wirklich ist. Was auf der Karte relativ nah aussah,
war schnell bis zu 1.000 Kilometer entfernt. Neben Ausfligen
in die Stadte und an die Strande ging es auch das eine oder
andere Mal ins Outback. , Die Natur ist wirklich unbeschreib-
lich schén. So etwas habe ich vorher noch nicht gesehen.
Wir sind sogar einmal an einem Wasserfall entlang nach
oben gestiegen”, blickt Fabian zurtick. Fur einen Teil stand
mit Quad-Touren auch ein wenig Action auf dem Programm.
Beeindruckt waren sie dabei stets von der Gastfreundlichkeit
und Hilfsbereitschaft der Einheimischen.

Das Meer bot eine willkommene
Abkuhlung bei den heiBen
Temperaturen.

ch intensiven Zeit und vielen Erlebnissen fallt

ller Gruppen durchwegs positiv aus: ,Respekt an

gs. Sie haben echt gut gearbeitet. Und wenn mal
einig keiten nicht so funktionierten, wie geplant, konnte ~
das ganz schnell behoben werden.” Und auch bei Muddy
River war man sehr zufrieden mit der Unterstlitzung aus
Deutschland.

Durch die Arbeit in Australien und die Tatsache, dass sie
sehr vieles eigenstandig regeln und organisieren mussten,
konnten die Azubis noch einmal viel lernen und fiir ihre Arbeit
in Deutschland mitnehmen. Dartiber hinaus konnten nattrlich
auch die Englischkenntnisse vertieft werden. Besonders den
Austausch mit den Menschen, die eine andere Mentalitat
leben, schatzten sie sehr. Insgesamt war es fur alle eine Er-
fahrung, die noch lange in Erinnerung bleiben wird. @

das Fazit

.

01 Auch die freie Zeit wurde
genutzt, zum Beispiel zum
Quad fahren.

02 Wahrend der Zeit in
Australien unterstutzten die
Jungs Muddy River beim
Zusammenbau von HORSCH
Maschinen.

03 Besonders die Ausfluge

in die Natur blieben im
Gedachtnis.
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HISTORISCH VS.
AKTUELL: PERFEKTION
IM MINIATURFORMAT

Bereits seit der Agritechnica 2023 kénnen Sammler das 1:32-Modell der

Pronto 6 DC erwerben. Zum 40-jahrigen Jubildaum von HORSCH wird nun auch
der historische Terra-Trac als detailgetreues Miniaturmodell verfligbar sein. Hinter
diesem Modell steckt ein weitaus komplexerer Prozess als tblich.

odelle von HORSCH Maschinen gibt es in ver-
schiedenen Versionen: von Brixi zum selbst
Zusammenbauen Uber Plisch bis hin zu den
1:32-Modellen. Besonders begehrt fur den
Schreibtisch oder die Vitrine sind die detailgetreuen Abbilder
der Maschinen, die drauBen auf den Feldern im Einsatz sind.

Jedes Modell tragt die Innovation und Geschichte von
HORSCH in sich und bringt ein Sttick dieser Tradition direkt in
das Zuhause der Sammler und Technikenthusiasten. Um am
Ende ein mdglichst detailgetreues und realistisches 1:32-Mo-
dell in den Handen zu halten, ist ein aufwendiger Prozess
erforderlich, der von der Diskussion tber die entsprechende
Maschine, die Datensammlung und diverse Prototypenphasen
reicht.

Bei HORSCH ist mit der Pronto 6 DC eine Maschine des
aktuellen Portfolios im MaBstab 1:32 verfuigbar. Anlasslich des
40-jahrigen Jubildums von HORSCH kénnen Modellbegeisterte
auch bald den historischen Terra-Trac erwerben. Beide Maschi-
nen spielen eine wichtige Rolle in der Geschichte von HORSCH.

Zwei Modelle mit Geschichte
Der Terra-Trac war eine der ersten Maschinen, die HORSCH
nach der Griindung im Jahr 1984 baute. Der dreiradrige Trak-
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tor fungierte als Ergdnzung zum Sa-Exaktor und trug damals
maBgeblich zum Erfolg des noch jungen Unternehmens bei.
Im Jahr 2002 wurde die Produktion schlieBlich eingestellt,
da man den Fokus auf andere Produktsegmente legte. Noch
heute gilt er als ein wichtiger Meilenstein in der Geschichte
von HORSCH und ist ein Symbol fur den klaren Fokus auf die
Kundenbedurfnisse. Im Jahr 2020 restaurierten Auszubildende
im Rahmen eines Projekts einen der ersten Terra-Tracs, der sich
noch im Besitz eines Kunden befand. Diesen Terra-Trac kénnen
Besucher auf der Ausstellungsflache am Sitzenhof besichtigen.

Im Gegensatz dazu ist die Pronto ein Beispiel fur die kon-
tinuierliche Innovation bei HORSCH und seit vielen Jahren ein
fester Bestandteil des Produktportfolios. Das Konzept Pronto
wird standig optimiert, um den verschiedensten Anforderun-
gen der Landwirte gerecht zu werden. Mittlerweile ist die Drille
auf der ganzen Welt im Einsatz.

Herausforderung Datensammlung

Bevor Modelle fir Kunden verfugbar sind, muss zunachst
geklart werden, welche Maschinen dafir geeignet sind.
Dabei wird darauf geachtet, dass die spezifische Maschine
und deren Ausstattung fir méglichst viele Markte und somit
auch fur viele Sammler interessant ist. Nachdem hier alle

Der Terra-Trac war eine der ersten
Maschinen, die HORSCH baute.



Bei den Modellen wird vor
allem auf Detailtreue geachtet.

Die Pronto ist bereits seit vielen
Jahren fester Bestandteil des
Produktportfolios und weltweit im
Einsatz.

Details geklart sind, wird der Auftrag an den Modellbauer
weitergegeben.

Auch wenn bei der Pronto und dem Terra-Trac am Ende
ein detailgetreues 1:32-Modell steht, war die Herangehens-
weise sehr verschieden. Wéhrend der Impuls fur die Drille aus
den Maérkten kam, schlug der Modellbauer den Terra-Trac fur
eine mogliche Sonderedition zum 40-jéhrigen Bestehen von
HORSCH vor. Auch die Datensammlung beim aktuellen bzw.
historischen Modell unterschied sich.

Fur das Pronto Modell konnte der Hersteller auf 3-D-
Modelle, wie sie auch von den Konstrukteuren verwendet
werden, zurlickgreifen sowie auf zahlreiche Detailbilder. Zu-
satzlich dazu wurden vor Ort einige Bilder gemacht. So wurde
beispielsweise der Saatgutdeckel im offenen und geschlosse-
nen Zustand fotografiert, um das auch in den Modellen bis
ins kleinste Detail so abzubilden.

Dem aktuellen Modell gegentber steht das historische.
Beim Terra-Trac hatte man dieselben Herausforderungen wie
die Azubis bei der Restaurierung: Weder ein 3-D-Modell noch
passende Detailaufnahmen oder andere Unterlagen waren
verfligbar. Nach einigem Suchen stieB man auf Prospekte aus
der damaligen Zeit, gedruckte Fotos sowie auf Papier angefer-
tigte Konstruktionszeichnungen. So galt es, Kollegen ausfindig
zu machen, die bereits seit vielen Jahren bei HORSCH arbeiten
und ihre Erinnerungen und Erfahrungen aus der damaligen
Zeit teilen konnten.

Doch all diese Daten waren nicht ausreichend, um ein
detailgetreues Modell anzufertigen. Daher kam der Hersteller
an den Sitzenhof, scannte und fotografierte den dort ausge-
stellten Terra-Trac bis ins kleinste Detail. Daraus generierte er
dann ein 3-D-Modell, das als Basis flr den weiteren Prozess
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Hier geht’s zu unserem Shop.

HORSCH intern

diente. Diese Herangehensweise versetzte den Hersteller nach
eigener Aussage zuriick in seine Anfangszeit als Modellbauer,
in der ebenfalls kaum Daten in digitaler Form vorlagen.

Verschiedene Prototypenphasen
Nachdem die Datensammlung abgeschlossen war, lief der
Prozess bei beiden Modellen wieder gleich ab. So wurde
zunachst ein Resin-Modell angefertigt. Resin ist eine Art
Harz und sehr gut formbar. Das entstandene Modell war
noch farblos und wurde durch die Beteiligten bei HORSCH
begutachtet. Dabei ging es vor allem um Proportionen und
Details, denn in diesem Stadium kénnen noch Dinge ver-
andert werden. Von daher ist es wichtig, dass dieses Modell
intensiv gepruft wird.

Erst nach der Freigabe und den Anpassungen werden
die Werkzeuge fur die Herstellung des tatsachlichen Mo-
dells gefertigt. Die ersten Prototypen, die dann bereits im
HORSCH typischen rot gefarbt waren, wurden dann wieder
in einer gréBeren Runde gepruft. Hier kdnnen dann nur noch
Kleinigkeiten geandert werden. So fiel beispielsweise beim
Terra-Trac Modell auf, dass der Kihlergrill nicht ganz dem
des Originals entsprach. Bei diesem Modell galt es auch, das
Highlight zu testen: die beweglichen Reifen. Damit kann
der Trac spielerisch von A nach B bewegt werden. Nach den
letzten Anpassungen und der finalen Freigabe gingen die
Modelle in die Produktion.

Rund 1,5 Jahre liegen zwischen der Idee des Modells und
der schlussendlichen Verfugbarkeit im HORSCH Shop. Um
auch weiterhin den Winschen der Sammler nachzukommen,
befinden sich bereits weitere Modelle von HORSCH Maschinen
in der Planungsphase.

Mehr zur Restaurierung des Terra-Tracs
durch unsere Auszubildenden finden Sie in
der terraHORSCH 20/2020.

terra HORSCH 282024
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HORSCH Live 2024

Unter dem Motto , Wetterextreme — Kann moderne Produktionstechnik da-
gegenhalten?” ging HORSCH Live im Januar in eine neue Runde. Dabei wurden
insgesamt vier Vortrage von fachkundigen Experten zu hochaktuellen Themen

gestreamt.

PROF. DR. HANSGEORG SCHONBERGER

Den Auftakt der Eventserie machte Prof. Dr. Hansgeorg Schon-
berger zum Thema: ,Weizenanbau unter zunehmenden
Wetterextremen — Warum vereinzeln?”

Aktuell befindet sich das Klima im Wandel. Das Problem
ist nicht der Wandel an sich, sondern dessen Geschwindigkeit
und die damit einhergehenden Wetterextreme. Als Folge fur
den Pflanzenbau bedeutet das: milde Winter und somit eine
schwachere Vernalisation, wodurch die Pflanzen empfindlicher
sind. Die generative Entwicklung findet im Frihjahr unter
warmeren, fast schon heiBen Bedingungen statt, was zulasten
der Ertragsleistung geht.

Fitte und gesunde Pflanzen kénnen sich besser an Witte-
rungsextreme anpassen. Voraussetzung ist ein gut ausgebilde-
tes Wurzelwerk. Hierflr benotigt die Pflanze ein gutes Milieu,
einen ausreichend groBen und homogenen Wurzel- und
Standraum sowie eine hinreichende Versorgung mit Nahr-
stoffen. Eine entscheidende Rolle spielt dabei die optimale
Ablage des Saatkorns. Eine zu tiefe Ablage hat zur Folge, dass
die Pflanze weniger Feinwurzeln bildet und somit schlechter
Wasser und Nahrstoffe aufnimmt. Eine zu flache Ablage be-
deutet eine geringere Auflaufsicherheit und birgt das Risiko
von VogelfraB oder Herbizidschaden. Bei der horizontalen
Ablage sollten die Kérner einen maximalen Abstand von 3 cm
um das Korn haben. Liegen die Koérner enger, greifen sie sich
am Rand Wasser ab und laufen nicht gleichméaBig auf. Hat
die Pflanze zu viel Platz, bestockt sie zu stark und die inner-
pflanzliche Konkurrenz nimmt zu.

Das Ziel sind gleichméaBige Bestande, da diese viel besser
mit Trockenstresssituationen zurechtkommen und weniger
empfindlich gegentber Wetterextremen sind — Argumente,

die fur Einzelkornsaat sprechen, da sie Homogenitat in puncto
Standraum und Entwicklung gewahrleistet und so zur Ertrags-
sicherheit beitragt.

PROF. DR. BERNHARD BAUER
Seit rund 25 Jahren ist Precision Farming ein Thema in der
Landwirtschaft, konnte sich jedoch noch nicht flachendeckend
durchsetzen. Begonnen hat das Ganze mit VariableRate-Ap-
plikation, gefolgt von Einsatzen im Pflanzenschutz, hin zur
teilflachenspezifischen Aussaat. Prof. Dr. Bernhard Bauer stellte
sich in seinem Vortrag die Frage, ob der Klimawandel hier als
Katalysator wirken kann. Motivation der Betriebe fur eine
Umsetzung sind unter anderem die Erleichterung von Arbeits-
prozessen und Steigerung der Effizienz bei der Nutzung von
Inputs wie Dunger und Pflanzenschutzmitteln. Das spiele nicht
nur 6konomisch, sondern auch gesellschaftlich eine Rolle.
.Der Klimawandel wird die teilflachenspezifischen Unter-
schiede im Feld noch verstarken”, erkléart Prof. Dr. Bauer.
An Stellen, wo das Wasserspeichervermdgen schlechter ist
und die Ertrdge bei Trockenheit deutlich einbrechen, kann
teilflachenspezifische Bewirtschaftung eine Lésung sein. In
trockenen Phasen, in denen die Pflanze Stress ausgesetzt ist,
muss beispielsweise die Wachstumsregler-Applikation her-
untergeregelt bzw. an Stellen mit niedrigem Ertragspotenzial
komplett ausgeschaltet werden. Momentan ist es jedoch
schwierig, dies in der Praxis flachendeckend zu etablieren. Ein
Punkt, der von Politik und Gesellschaft viel diskutiert wird, ist
die teilflachenspezifische Stickstoffdiingung. Aktuell bietet
der Markt jedoch noch keine wirkliche Methode, wie man die
teilflachenspezifische Dlingermenge in eine Applikationskarte
integrieren kann.

Prof. Dr. Hansgeorg Schonberger (N.U. Agrar GmbH)
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Dr. Ludwig Lichtenegger (K+S)

Erfahrungen und Tests der teilflachenspezifischen Aus-
saat in den konventionellen Betrieben sind nicht von mehr
Ertrdgen gekrént. Bei 6kologischen Betrieben hingegen
lieB sich ein signifikanter Ertragsanstieg bei einer variablen
Ausbringmenge zwischen 300 und 400 Kérnern feststellen.
Ein Grund hierftr kénnte sein, dass die Bestandesfiihrung,
beeinflusst durch die Stickstoffdiingung und den Wachs-
tumsregler, die Ahrendichte viel mehr beeinflusst als die
teilflachenspezifische Aussaat.

Insgesamt wird die teilflachenspezifische Bewirtschaftung
das Ertragsniveau ein wenig anheben. In Zukunft misse man
jedoch die Effekte deutlich transparenter machen, um sie
besser auszuwerten und im nachsten Schritt zu optimieren.

DR. LUDWIG LICHTENEGGER

Dr. Ludwig Lichtenegger referierte zum Thema ,Nass- und
Trockenphasen im Wechsel — Wie wirkt Kali im Boden und in
der Pflanze” und ging dabei zunéchst auf die Witterungsbe-
dingungen der letzten Jahre ein. Langanhaltende Nass- und
Trockenphasen waren und sind eine Herausforderung fur
den Ackerbau und bestimmen immer haufiger das Wetter. In
seinem Vortrag beschaftigte er sich mit den Fragen, was Kali
im Boden macht, wie die Verfligbarkeit einzuschatzen ist und
wie die Nahrstoffaufnahme durch die Pflanze funktioniert.

Kalium ist ein Massenelement, das tber Diffusion auf-
genommen wird. Nasse Perioden setzen Kalium aus dem
Tonmineral frei, trockene Phasen fuhren zum Schrumpfen
der Tonminerale und zur Nahrstofffixierung. Kalium ist als
Hauptnahrstoff an vielen enzymatischen Reaktionen beteiligt
und verantwortlich fir die Regulation der Stromata. Auch
bei der Fotosynthese spielt es eine wichtige Rolle und starkt
die Widerstandskraft der Pflanze. Besonders bei Kulturen
mit groBer Blattmasse und groBBem Fruchtkdrper besteht ein
hoher Kaliumbedarf.

Die Verfuigbarkeit von Kalium im Boden ist maBBgeblich be-
einflusst durch den Nahrstoffgehalt im Boden sowie den Ton-
gehalt der Kationenaustauschkapazitat (KAK) und ist abhangig
vom Vorhandensein des Bodenwassers. Zudem gilt es, die
Nahrstoffantagonisten in der Diingung zu beachten (Kalk-Ka-
li-Gesetz, Kali-Magnesium-Antagonismus). In seinem Vortrag
ging er auch auf Versuchsergebnisse ein, unter anderem zum
Ertrag und zur Wassernutzungseffizienz von Winterweizen in
Abhangigkeit von der Kaliumversorgung. Es zeigte sich, dass

Prof. Dr. Georg Guggenberger (Institut fir Bodenkunde — Leibniz
Universitat Hannover)

Kalium die Wassernutzungseffizienz steigert, was mit Blick auf
die Zukunft von immer bedeutenderer Relevanz ist.

PROF. DR. GEORG GUGGENBERGER

Prof. Dr. Georg Guggenberger ging zu Beginn seines Vortrags
auf die Definition von Humus ein: Humus ist der Gesamtteil
der organischen Bodensubstanz. Das beinhaltet sowohl tote
Streustoffe als auch Material, das mikrobiell umgesetzt wird.
Humus hat eine ganze Reihe an positiven Aspekten — er ist
eine Nahrstoffquelle und speichert Wasser. Zudem bindet
Humus Kohlenstoffdioxid, das dann nicht mehr als CO, in der
Atmosphare verflgbar ist. ,,Das bedeutet, wenn wir Humus-
management auf unseren Ackerbdden betreiben, tun wir auch
etwas gegen den Klimawandel”, erklart er. Zumal Humus ganz
wesentlich fir die Produktivitat der Ackerbdden ist.

Ziel muss es sein, den aktuellen Humusgehalt im Boden zu
halten, was mit Blick auf abnehmende Ertrdge in Trockenpha-
sen und der daraus resultierenden Abnahme der Streustoffe
und organischen Substanz im Boden eine Herausforderung
ist. Daher gilt es, gerade in Trockengebieten aktives Boden-
management fur den Humusaufbau zu betreiben.

Eine Moglichkeit sind dabei Zwischenfriichte. Durch einen
ldngeren Zwischenfruchtanbau reichert sich mehr organische
Substanz an. Es zeigte sich, dass der Boden besser erschlossen
wird und die Nahrstoffe im Herbst effizienter aufgenommen
werden. Je optimierter die Zwischenfruchtmischung, desto
hoher ist die Kohlenstoffbindung im Boden. Der Anbau von
Zwischenfrichten ermdglicht es zudem, zusammen mit den
freigesetzten Wurzelexsudaten Nahrstoffmanagement zu
betreiben. Die unterschiedliche Zusammensetzung der Mi-
kroorganismen wird dann in der Hauptkultur fortgefuhrt. Je
besser das Zwischenfruchtmanagement, desto diverser ist
auch die mikrobielle Zusammensetzung im Boden. ,Wenn
wir eine diverse mikrobielle Gemeinschaft haben, haben wir
nicht nur mehr Humus, sondern auch ein robusteres System,
das gegen Trockenheit oder pathogene Pilze resilienter ist. Das
ist ein Ziel, das man eigentlich haben sollte.”

1]

:E Die Vortrage sind unter
horsch.com/live abrufbar.
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Dr. Sabine Andert eroffnete das Seminar in Schwandorf.

Kommunikation und fachlicher Austausch:

HORSCH Seminare
2024

Nach der pandemiebedingten Pause fanden die HORSCH Seminare nach

2019 in diesem Jahr erstmals wieder in Prasenz statt. Fur die Teilnehmenden

in Linstow und Schwandorf wurde ein abwechslungsreiches Programm mit
interessanten und aktuellen Fachvortragen geboten. Am Vorabend des Seminars
in Schwandorf fand der traditionelle Gesellschaftsabend statt.

PROF. DR. BERNHARD BAUER

Den Auftakt in Linstow machte Prof. Dr. Bernhard Bauer von
der HSWT Triesdorf mit einem Vortrag zum Thema , Ungras-
management im Getreide — mechanische, chemische und
kombinierte Strategien”. Zu Beginn verdeutlichte er, dass es
keine Universallésung gegen Problemgraser gibt. Aktuell ist
vor allem der Ackerfuchsschwanz ein groBes Thema. Man
musse sich die Frage stellen, wie Strategien aussehen, um das
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Ganze in einem akzeptablen Rahmen zu halten. Ziel ist ein
maoglichst hoher Bekampfungserfolg von deutlich tGber 90 %,
da bei einer geringeren Quote der Graserdruck zunimmt. Die
Frage, die sich daraus ergibt, ist, wie wir das in ein Ackerbau-
konzept integrieren. Zur Verfiigung stehen dabei chemischer
Pflanzenschutz sowie ackerbauliche Strategien. Chemischer
Pflanzenschutz hat einen hohen Wirkungsgrad gegendber
Ungrasern. Daher wird im konventionellen Bereich nahezu
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komplett chemisch vorgegangen. Dennoch gilt es, den che-
mischen Pflanzenschutz zu optimieren, vor allem hinsichtlich
Resistenzen.

Im Laufe seines Vortrags stellte er verschiedene Strategien
und Erfahrungen vor. Er zeigte Beispiele einer angepassten
Bodenbearbeitungsstrategie und weiterfiihrend eine auf
Graserbekampfung optimierte Fruchtfolge, denn ohne Veran-
derung sei eine Einddmmung der Graser kaum maglich, da der
chemische Pflanzenschutz einem Selektionsdruck unterliegt. In
der Praxis war ein Bekdmpfungserfolg erkennbar, wenn nicht
jedes Jahr die gleiche Bodenbearbeitung gemacht wurde,
sprich ein Wechsel aus flacher und tiefer Bearbeitung, um
unterschiedliche Auflaufbedingungen zu schaffen. Hinsichtlich
der Fruchtfolge empfiehlt Prof. Dr. Bauer, Sommerungen zu
integrieren und einen sinnvollen Zwischenfruchtanbau zu be-
treiben. AbschlieBend legt er nahe, die Rahmenbedingungen
beim Einsatz unserer Bodenherbizide zu beachten und bei der
Anwendung von blattaktiven Herbiziden den Wirkungserfolg
nicht durch Anwendungsfehler zu begrenzen.

THEO LEEB

Zu Beginn seines Vortrags zum Thema ,Moderne Dinge-
und Pflanzenschutztechnik — Was ist praxisreif?” ging Theo
Leeb zunéchst auf einige politische Entscheidungen ein, die
in der jingsten Vergangenheit getroffen wurden, wie die
Verlangerung des Einsatzes von Glyphosat um weitere zehn
Jahre, die Diskussion um den Green Deal — dabei besonders
das Scheitern im Bereich Pflanzenschutz und der urspriing-
lich geplanten Reduktionsziele — sowie neue Regelungen im
Bereich CRISPR/Cas. Diese Entscheidungen nehmen Uber kurz
oder lang Einfluss auf die zukinftige Ausrichtung und Ent-
wicklungen. Trotz des Scheiterns der verpflichtenden Pflanzen-
schutzmittelreduktion ist die Einsparung von Betriebsmitteln
dennoch weiter ein bedeutendes Ziel.

Ein Thema, mit dem man sich in dieser Hinsicht aktiv
beschéftigt, ist das SpotSpraying. Grundsatzlich muss man
hierbei zwischen zwei Verfahren unterscheiden: , Griin-in-
Gridn” (Grunes Unkraut wird in einem griinen Bestand er-
kannt) und ,Grin-in-Braun” (Grin entspricht der Pflanze
und braun dem Ackerboden. Alle griin erkannten Bereiche
werden gespritzt). Innerhalb dieser Verfahren gibt es jeweils
zwei Methoden. Das Online-Verfahren, bei dem Kameras
und die Auswertung direkt auf der Spritze verbaut sind, und
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Theo Leeb referierte in Linstow zu Dinge- und Pflanzenschutztechnik.
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Quelle @agrarluke

Ferenc Kornis
beschéftigte sich in
seinem Vortrag mit
Insekten im Raps.

das Offline-Verfahren, bei dem vor der Behandlung mittels
Drohnen eine Applikationskarte erzeugt und dann in einem
zweiten Schritt auf die Maschine Ubertragen wird. Besonders
bei der Griin-in-Griin Erkennung werden fur die Auswertung
Kl-gestltzte Methoden verwendet. Die groBe Herausforde-
rung besteht hierbei darin, gentigend geeignetes Bildmaterial
fur das Training der KI-Algorithmen bereitzustellen. Zusétzlich
gilt es, beim Offline-Verfahren den Abstand von Befliegung
und Applikation mdglichst gering zu halten. ,Unser Ziel ist
es, in Zukunft ein eigenes SpotSpraying-System anzubieten”,
schaut Theo Leeb voraus.

Mit dem pneumatischen Diingerstreuer Xeric ist HORSCH
LEEB nun auch in die Dungetechnik eingestiegen. Basis daftir
waren Anforderungen und Wunsche der Landwirte. Die Vor-
teile des Konzepts liegen vor allem in der prazisen Verteilge-
nauigkeit verschiedenster Diinger.

FERENC KORNIS
Ferenc Kornis (N.U. Agrar GmbH) referierte zum Thema , Um-
gang mit den Insekten im Raps & Strategien fur den Rapsan-
bau 2024.” Durch den Klimawandel wird es in bestimmten
Phasen immer warmer, wodurch die Probleme zunehmen.
Rissler und Erdfloh sind die zwei gréBten Ubeltdter beim
Raps. Gegen den Erdfloh gibt es seiner Ansicht nach zwei
Maoglichkeiten: Pyrethroid und Minecto. Die Pyrethroide haben
jedoch den Nachteil, dass sie von der UV-Strahlung haufig
bereits nach vier Tagen gréBtenteils abgebaut sind und ihr
Schutz damit nicht mehr ausreicht. Die derzeitige Last liegt
aktuell auf den Pyrethroiden, weswegen Resistenzen vorpro-
grammiert sind. Um den Erdfloh einzuddammen, benétigen
wir kraftige Einzelpflanzen und missen den Erdfloh an der
Eiablage hindern. Bei den RuUsslern ist es entscheidend, die
Gelbschalen friihzeitig im Feld zu platzieren, auch schon Ende
Oktober, um nicht Uberrascht zu werden. Der Glanzké&fer ist
verglichen mit Erdfloh und Russler mittlerweile harmlos und
muss in der Regel nicht behandelt werden.

Im Jahr 2024 zeigen sich beim Raps sehr starke Stickstoff-
entztge. Der Stickstoffmangel ist daran zu erkennen, dass sich
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Am Vorabend des Seminars in Schwandorf fand der traditionelle
Gesellschaftsabend statt.

die Blatter lila farben, da der Stickstoff aus den alten Blattern in
die jungen transportiert wird. Durch den Klimawandel haben
wir die Situation, dass der Herbst immer langer wird, wodurch
wir Wachstum in der eigentlich vegetationsfreien Phase haben.
Das erhoht die Wahrscheinlichkeit, dass der Raps hungert und
Blatter abwirft. Darunter leiden wiederum die Knospen. Zu-
sammenfassend lasst sich sagen, dass Rapsschadlinge durch
den Klimawandel profitieren. Ohne Insektizide kdnnte es in
Zukunft fur den Rapsanbau schwierig werden, da Ertragsver-
luste durch Insektenschdden zunehmen.

PHILIPP HORSCH
Den abschlieBenden Vortrag in Linstow hielt Philipp Horsch
zum Thema ,Perfekte Saatguteinbettung — eine Heraus-
forderung fir die Saschare”. Das Hauptthema, mit dem der
Ackerbau konfrontiert ist, ist die Tatsache, dass wir an unsere
Ertragsgrenzen kommen und vor Herausforderungen wie
Klimaveranderungen oder Schadinsekten stehen. Da stellt sich
die Frage, was die verbleibenden Hebel fur die Zukunft sind.
Wahrend der Fokus vor allem in unseren landwirtschaftlichen
Betrieben im Spannungsfeld Ertragsmaximierung und Kosten-
optimierung stand, ist heute die Ertragsoptimierung im Vorder-
grund. In den letzten 50 Jahren sind die Ertrage gestiegen und
die Prézision hat signifikant zugenommen. Wo stehen wir also
im Getreideanbau? Bei Betrachtung verschiedener Faktoren
wie Standraumverteilung, Vereinzelung, Saattiefe und Ein-
bettung geht es am Ende immer um Prazision. Hinsichtlich
der praziseren Einbettung und genaueren Tiefenablage war
das Doppelscheibenschar ein Meilenstein in der Aussaat. Das
Ziel der Saat ist ein sehr homogener Feldaufgang, um fir jede
Pflanze optimale Startbedingungen zu schaffen.

Die neue HORSCH Solus vereint die Themen Tiefenpra-
zision, perfekte und umfassende Einbettung durch die auf
beiden Seiten verbauten Tiefenfhrungsrollen. Neben dem
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Ansatz der Solus verfolgt man auch den des ParaDisc Plus
Schars. Hier wurde versucht, ein System in einem Doppelschei-
benschar zu implementieren — fir eine perfekte Aussaat und
um mit moglichst geringem Wechselaufwand Einsatzsicherheit
unter nassen Bedingungen zu bekommen. Ziel ist es, ein Sa-
schar mit hoher Prazision kombiniert mit maximaler Einsatzsi-
cherheit zu konstruieren, um auch bei Universaldrillmaschinen
die Prazision zu erhohen. Dennoch bieten wir fir die prazise
Ablage des Saatgutes eine groBe Vielfalt an Sascharen an,
um den unterschiedlichen Bedingungen mdglichst gerecht zu
werden. Heute gibt es allein im Scheibenscharbereich sieben
verschiedene Scharvarianten. Diese Vielfalt ermdglicht es, bei
jeglichen Gegebenheiten weltweit Prazision zu erreichen. , Wir
arbeiten stets daran, die prazisionsférdernden Elemente in den
verschiedenen Schartypen zu erganzen.”

DR. SABINE ANDERT

Dr. Sabine Andert (Leiterin des Fachinstituts fur Pflanzenschutz
am JKI) eroffnete das Seminar in Schwandorf mit ihrem Vor-
trag ,Ist Weidelgras der neue Ackerfuchsschwanz?”. Das
Thema sei hochaktuell und habe in den letzten zwei bis drei
Jahren an Brisanz gewonnen, da die Verbreitung bundesweit
stark zunimmt. Weidelgraser sind ein wichtiger Bestandteil in
Ackergrasfruchtfolgen, insbesondere in Regionen, in denen
der Feldfutteranbau stark ausgepragt ist. Werden die Graser
nicht konsequent reguliert, kénnen sie zu enormen Ertrags-
rickgangen fihren. Studien haben gezeigt, dass bereits eine
Dichte von 20 Pflanzen pro Quadratmeter zu einem erheb-
lichen Ertragseinbruch fuhrt. Zwar bevorzugen die Graser
néhrstoffreiche Standorte, konnen sich aber auch auf ertrags-
schwacheren Standorten etablieren. Weidelgras entwickelt
sich aktuell zu einem Leitungras. Wahrend der Lebenszyklus
des Ackerfuchsschwanzes einjahrig ist, sind Weidelgraser auch
teils mehrjahrig. Beim Weidelgras kann auch nicht von einer
ersten und zweiten Auflaufwelle oder einer Hauptkeimperiode
gesprochen werden, was eine groBe Herausforderung fiir das
Timing der Bekampfung darstellt. So kénnen die Graser tber
die gesamte Vegetationsperiode keimen und das Samenpoten-
zial ist deutlich hoher als beim Ackerfuchsschwanz. Als Griinde
fur das zunehmende Auftreten fihrt Dr. Sabine Andert unter
anderem hohe Wintergetreideanteile in den Fruchtfolgen
sowie mildere Winter an. lhrer Ansicht nach musse sich die
Ungraskontrolle anpassen und umorientieren. Hierfur benétigt
man komplexere Fruchtfolgen und tbergreifende Ansatze auf
Betriebsebene. Eine wirksame GegenmaBnahme ist beispiels-
weise eine angepasste Bodenbearbeitung in der Fruchtfolge,
um die Weidelgrassamen tief einzuarbeiten, da es eher aus
sehr flachen Bodenschichten heraus keimt.

PROF. DR. DR. URS NIGGLI
Prof. Dr. Dr. Niggli ist Leiter des Instituts fur Agrarékologie.
Sein Vortrag stand unter der Frage ,Welche Landwirtschaft
erndhrt die Welt?”. Hintergrund hierflr ist das enorme Be-
volkerungswachstum auf mittlerweile knapp acht Milliarden
Menschen. Daraus ergeben sich globale Herausforderungen
hinsichtlich der Erndhrung.

Die aktuelle Entwicklung und Produktivitat sowie die Tat-
sache, dass wir so viele Menschen ernahren kénnen, ist der



griinen Revolution zu verdanken. Zudem ist es seit den 60er-
Jahren gelungen, die Ackerbauflache einigermaBen stabil zu
halten. Alles andere ware eine , 6kologische Katastrophe”,
denn die Ressource Ackerbau ist beschrankt. Man musse
nachhaltig, aber produktiv wirtschaften und die bestehenden
naturlichen Systeme vor einer Umwandlung fir die Nahrungs-
mittelproduktion schiitzen. Fur diese Herausforderungen
prasentierte Niggli einige Losungen. Die beste aus seiner Sicht
ist Suffizienz. Das bedeutet geringere Abfallproduktion, we-
niger Uber- oder Fehlerndhrung, geringere Fleischproduktion.
Es bedarf also einer Trendwende hin zu einer verntinftigen
Erndhrung. Ein rein veganes Szenario werde sich allerdings
nicht durchsetzen. Zudem schreibt Prof. Dr. Dr. Niggli dem
Biolandbau (weltweit gesehen) aufgrund der Ertragsunter-
schiede zur konventionellen Produktion und der geringeren
Ertragsstabilitat keine groBe Relevanz bei der globalen Er-
nahrungssicherung zu.

Herausforderungen, die es zu bewaltigen gilt, sind unter
anderem eine Reduktion chemischer Pflanzenschutzmittel.
Hierzu koénnen Digitalisierung und Prazisionslandwirtschaft
beitragen, woflr moderne Gerate unerlasslich sind. Auch die
Pflanzenziichtung kann unterstiitzend beitragen, wenn gezielt
die besten Zichtungsmethoden genutzt werden, um Chemie
in der Landwirtschaft zu reduzieren.

Wie erndhren wir nun die Menschen? In Zukunft werden
wir héhere Anteile an pflanzlichem Protein nutzen sowie den
Fleischkonsum halbieren mussen, auch die Lebensmittelver-
schwendung gilt es mindestens zu halbieren und den nach-
haltigen Ackerbau stets zu fokussieren.

JOHANNES BOKERN
Johannes Bokern ist als Berater bei der GBB tatig und be-
schaftigte sich in seinem Vortrag mit dem Thema Okonomie,
genauer gesagt stellte er sich die Frage, welche Bewirtschaf-
tungsintensitat ¢konomisch sinnvoll ist. Dieses Thema ist
auBerst komplex, da es viele Einzelheiten gibt, die Betriebe
im alltaglichen Wirtschaften verarbeiten mussen. Zunachst ist
es eine individuelle Entscheidung, das richtige Produktions-
programm und die richtige Bewirtschaftungsintensitat fur
den Betrieb zu finden.

Das Gesetz des abnehmbaren Ertragszuwachses besagt,
dass der Ertrag bis zu einem gewissen Punkt wachst. Dartber

Der gegenseitige Austausch wurde von den Teilnehmenden sehr
geschatzt.

hinaus entstehen durch den vorangegangenen Faktoreinsatz
Ertragsnachteile, was dazu fuhrt, dass mit dem zusatzlichen
Faktoreinsatz der Grenzertrag immer weiter sinkt. Die optimale
Intensitdt besagt, wann genau der zusatzlich erzielte Ertrag
und die dafir eingesetzten Kosten gleich sind. Zu diesem
Zeitpunkt herrscht ein 6konomisches Optimum. Oftmals
ermoglichen es diverse Restriktionen jedoch nicht, das 6ko-
nomische Optimum zu erreichen. So verhindern beispielsweise
hohe Arbeitserledigungskosten, dass hohe Reinertrége erzielt
werden. Diese schossen in den letzten Jahren um rund 30 %
nach oben. Der GroBteil setzt sich aus Preissteigerungen beim
Diesel sowie den gestiegenen Zinsen zusammen. Vor allem der
Faktor Zins fihrte in vielen Betrieben zu einer komplett neuen
Situation und brachte jegliche Kalkulation im Vergleich zu den
zehn Jahren zuvor ordentlich ins Wanken.

Daher rat Bokern, Arbeitsgange und -intensitdt stets zu
reflektieren und zu hinterfragen. In vielen Betrieben kommt
man aktuell mit der Standardfruchtfolge Raps, Weizen, Gerste
an die Grenzen hinsichtlich Krankheitsniveau, aber auch hin-
sichtlich der Dungeverordnung und der Ungrasproblematik.
Daher weiten Landwirte ihre Fruchtfolgen bereits aus und inte-
grieren zwei Sommerungen. So konnen bei gleicher Intensitat
Arbeitserledigungskosten eingespart werden, z.B. in Form von
Diesel. Es zeigte sich, dass zum Beispiel das Weglassen ganzer
Bodenbearbeitungsgange der gréBte Hebel und Spareffekt ist.
Dabei gilt es stets, der Situation angepasst zu handeln. Das
eigene Betriebskonzept muss zu den Gegebenheiten und den
personlichen Anforderungen passen.

MICHAEL HORSCH

Der Referent des abschlieBenden Vortrags des HORSCH Semi-
nars 2024 war Michael Horsch, der sich dem Thema ,, Prazision
— Der ebene Acker” widmete. Zunéchst ging er dabei auf die
ackerbaulichen Erfahrungen auf dem Betrieb AgroVation in
Tschechien ein. Dort stellte man mit der Betriebsiibernahme
im Jahr 2012 die komplette Bewirtschaftung auf Controlled-
Traffic-Farming um und beobachtete die Entwicklungen sehr
intensiv. Die Flachen wurden aufgrund der standig gleichen
Bearbeitungsrichtung uneben. 2018 stoppte man das Ganze
daher weitestgehend und fuihrte fortan die Bodenbearbeitung
in verschiedenen Bearbeitungsrichtungen durch.

Michael Horsch warf im Laufe seines Vortrags die Frage
auf, wo Prézision denn beginnt. Entscheidend fur die Arbeits-
qualitat und alle folgenden Arbeitsgange sind kurze Stoppel,
gefolgt von einer idealen Strohverteilung und einem ebenen
Acker. Diese drei Punkte sind die Grundelemente von Prazision
auf jedem Acker. Entscheidend ist es, die Maschinen aufein-
ander abzustimmen und an die individuellen Anforderungen
anzupassen.

Der Abschluss der Prazision ist das Sden. Jedes Samenkorn
einer Pflanze sucht immer nach gleichen Voraussetzungen.
Die Keimwurzel wachst zuerst der Schwerkraft entgegen, also
nach unten, und erwartet, dass die Bodendichte unterhalb des
Saatkornes kontinuierlich zunimmt. Das ist entscheidend fur
maximales Wurzelwachstum und ein erfolgreiches Keimen.
Gerade jetzt, wo wir zunehmende Klimaveranderungen ha-
ben, ist es essenziell, saubere Bestande zu etablieren.
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Bodenbearbeitung —
falsche Nostalgie oder
Notwendigkeit?

Der Klimawandel stellt die Landwirtschaft zunehmend vor Herausforderungen.
Daher wird das System aus intensiver Bodenbearbeitung und Aussaat vermehrt

hinterfragt.

er Klimawandel fuhrt kein

Schattendasein mehr, er

schlagt zu. Wir erleben verreg-

nete Frihjahre, heiBe Sommer,
nasse Herbste und milde Winter. Doch
hohe Jahresniederschlagsmengen be-
deuten nicht zwangslaufig ausreichend
Wasser fur die Kulturpflanzen. Ein mit-
telschwerer Boden speichert zwar bis zu
180 I/m2, ein wiichsiger Getreidebestand
bendtigt aber auch 4-6 I/m2 pro Tag.
Spatestens nach drei bis vier Wochen
muss also neues Wasser nachkommen,
ansonsten reduzieren die Pflanzen Er-
trag. Das kann in Form von Regen, Tau
oder dem ErschlieBen tieferer Boden-
schichten erfolgen.

In einer Trockenphase ist die Kapillar-
funktion der bedeutendste Mechanis-
mus, um akzeptable Feldaufgdnge zu
erreichen. Wahrend unter regnerischen
Bedingungen das fur die Keimung not-
wendige Wasser von oben kommt und
auch bei flacher Saat die Kérner keimen
kénnen, muss bei trockenem Boden und/
oder fehlenden Niederschldgen nach der
Saat das Keimwasser aus dem umliegen-
den Boden bzw. ggf. dem Unterboden
kommen. Olhaltige, fette Samen benéti-
gen aufgrund der starkeren Hygrophobie
hoéhere Wassermengen im Vergleich zu
starkehaltigen Samen. Hat das Saatkorn
keinen ausreichenden Anschluss an den
umliegenden Boden oder ist die Kapillar-
wirkung z.B. durch Bodenbearbeitung
unterhalb des Saathorizonts gestort,
wird die Keimung nicht eingeleitet.

Aber nicht nur das. Kapillare Krafte
transportieren in Trockenphasen auch
mobile Nahrstoffe wie Calcium, Nitrat,
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Sulfat, Bor etc. wieder nach oben in den
Wurzelraum. Ist dieser Transport durch
Verdichtung oder eine Sohle gestort,
stockt nicht nur der Wasser-, sondern
eben auch der Néhrstofftransport. Eine
gute Bodenstruktur sichert also nicht nur
die Durchwurzelung ab, sondern schitzt
auch die Kulturpflanzen in Trockenpha-
sen vor Verhungern und Verdursten. Ins-
besondere der groBe Tauwurm schafft
hier durch seine groBen vertikalen Roh-
ren regelrechte Drainagesysteme, da er
seine Nahrung bevorzugt von der Bo-
denoberflache holt und in seine tiefer
ausgebauten Rohren zieht.

Wenn dann der erwartete Nieder-
schlag kommt, muss man unter allen
Umstanden dafur sorgen, dass das wert-
volle Wasser auf den Flachen bleibt.

humid
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Bodenbearbeitung
mit Pflug

Mulchsaat mit tiefer
Lockerung

Erosion und Staunéasse sind bei guter
Boden-/Mulchbedeckung geringer. Auch
eine gute Infiltrationsleistung spielt beim
Speichern von Wasser eine wesentliche
Rolle. Diese ist stabil bei intakten Bo-
den ohne Stor- und Verdichtungszonen
und entwickelt sich in tieferen Schichten
besser, je langer der Boden nicht be-
wegt wurde und sich Uber Lebendver-
bau (Durchwurzelung) und biologische
Aktivitat weitgehend naturlich entwi-
ckelt hat.

ROLLE DER BODEN-
BEARBEITUNG

In bestimmten Situationen ist eine Bo-
denbearbeitung unerlasslich, um die
Ertrdge akzeptabel hochzuhalten. Bei-
spiele hierfur sind viele Fahrspuren, die

arid

eigene Darstellung

Mulchsaat mit Direktsaat

flacher Lockerung

Woher bekommt die Pflanze das fur die Keimung notwendige Wasser?



wahrend der Ernte hinterlassen wurden,
oder Probleme mit schlecht verteiltem
Stroh/organischem Material und folglich
schlechter Saateinbettung und zuneh-
menden Krankheitserregern.

Bei reduzierter Bodenbearbeitung
nimmt auch der Druck durch Méause und
Schnecken zu. Je milder das Klima und
je geringer die Niederschlage im Win-
ter, desto explosionsartiger kénnen die
Vermehrung und damit auch die Scha-
den sein. Um dem entgegenzuwirken,
besteht die Wahl zwischen Bodenbe-
arbeitung und Chemie. Dieselbe Ent-
scheidung steht an, wenn schwer bzw.
nicht sicher bekampfbare Unkrauter/
-graser zu beseitigen sind. Zunehmende
Resistenzen und wegfallende Wirkstoffe
verstarken dieses Problem.

Auch zur Dichtlagerung neigende
Sandbdden mussen gelockert werden.
Die naturliche Lockerung durch Wur-
zeln von Kulturpflanzen und Zwischen-
frchten ist durch das geringere Ertrags-
potenzial dieser Standorte meist nicht
ausreichend.

Grundsétzlich ist es bei reduzierter
Bodenbearbeitung Aufgabe der Zwi-
schenfrichte (auf allen Standorten),
den Boden im Zeitraum zwischen den
Kulturpflanzen zu stabilisieren. Sind die
zeitlichen und rdumlichen Licken ohne
Bewuchs zu groB, fallt der Ertrag der
nachfolgenden Kultur ab.

Aber auch gute Zwischenfrucht-
bestande kénnen zur Ertragsreduktion
der Folgekultur fuhren. In Gebieten mit
geringen Winterniederschlagen und
oftmals Frihsommertrockenheit stiehlt
die Uberwinternde Zwischenfrucht zu
viel Wasser. Hier muss man den Wasser-
verbrauch der Zwischenfrucht genau
im Auge behalten. Das gleiche Problem
ergibt sich, wenn vor einer Kultur der
Boden tiefer bearbeitet wird, etwa bei
BodenreparaturmaBnahmen. Erreicht
man aber durch die Bearbeitung z.B.
das Aufbrechen einer Pflugsohle, ist
dies trotzdem positiv, da die Pflanzen
nachher Anschluss zu mehr nutzbarem
Bodenvolumen haben. Die Tiefe der Ver-
dichtungsschicht bestimmt dabei die Be-
arbeitungstiefe.

Hinzu kommt bei der Bodenbearbei-
tung das Ziel, organisches Material in
den Boden einzumischen, um so die
mikrobakterielle Zersetzung zu férdern.
Hier héngt die Bearbeitungstiefe von der

FITZentrum

Bessere Feldaufgange durch Kriimeln, Rickverfestigen und Andricken in einem Arbeitsgang war
das Ziel bei der Entwicklung der Pronto.

Aktivitat des Bodens ab. Ein luftdurchlds-
siger Boden kann auch in tiefere Schich-
ten eingemischtes Stroh umsetzen, wo-
hingegen schwere, tonige Boden durch
die reduzierenden Bedingungen (ohne
Sauerstoff) in dieser Tiefe das Stroh bzw.
das organische Material eher konser-
vieren als umsetzen. Fir einen gleich-
maBigen mikrobiellen Umbau wird eine
Einarbeitungstiefe von 2 cm pro Tonne
Stroh je ha empfohlen. Auf schweren Bo-
den und bei kontinentalem Klima kann
aber auch eine etwas flachere Bearbei-
tung sinnvoll sein. Grundsatzlich gilt: Je
gleichmaBiger die Einarbeitung, desto
gleichmaBiger auch der Nahrstofffluss.
Beim Planen einer Bodenbearbei-
tungsmaBnahme sollte uns jedoch auch,
wie oben bereits angesprochen, bewusst
sein, dass jede Bodenbearbeitung Was-
ser kostet. Bei tiefer Bearbeitung und
sehr schlechter Ruckverfestigung ohne
Bodenmulch kénnen das bis zu 401/m?
sein. Kritisch sind auch die durch falsche
Bodenbearbeitung entstehenden Stor-
schichten. Eine gravierende Pflugsohle
in 30 cm Tiefe lasst z. B. ein Wassernut-
zungspotenzial von 180 mm/m?2 schnell
auf 40 mm/m?2 tatsachlichen Wasser-
speicher schrumpfen. Die gangigen Kul-
turen, die 1,5 m bis 2 m tief wurzeln
—vorausgesetzt der Bodentyp gibt diese
Méchtigkeit auch her, konnen dann den
eigentlich nutzbaren Teil nicht mehr voll-
standig durch ihre Wurzeln erschlieBen.
Hinzu kommt, dass durch Boden-
bearbeitung die in Trockenzeiten essen-
zielle Kapillarwirkung gestort wird. Hier

muss dann der Fokus auf die optima-
le Einbettung bei der Aussaat und die
Ruckverfestigung bei der Bodenbearbei-
tung gelegt werden. Den Anschluss an
die Bodenkapillare erreicht man durch
ein feinkrimeliges Saatbett, durch an-
gepassten Druck der SchlieBrollen an der
Samaschine und/oder durch ein Walzen
nach der Saat.

Optimale Ruckverfestigung erreicht
man mit schweren Packern nur bei aus-
reichender Bodenfeuchte. Trockener Bo-
den rickverfestigt sich wegen der nicht
vorhandenen ,Kleberfeuchte” auf na-
tdrliche Weise erst mit ausreichend Zeit,
die oft Mangelware ist.

Vor allem der letzte Punkt zeigt, dass
weniger Bodenbearbeitung in einigen
Fallen mehr sein kann. Dabei spielt es
eine untergeordnete Rolle, an welchem
Punkt der Fruchtfolge man sich befindet.
Um wechselnde Umweltbedingungen
besser zu puffern, bekommt Direktsaat
immer mehr Berechtigung, ein Teil unse-
res Anbausystems zu werden. Akuter
Probleml@ser ist Direktsaat allerdings nie.
Im Gegenteil: Sie setzt gute ackerbauli-
che Bedingungen voraus und wird, wie
oben beschrieben, durch gehobenere
Standortanforderungen starker einge-
grenzt als andere Bearbeitungssysteme.

Aber warum eine strikte Grenze zwi-
schen Bodenbearbeitung und Direktsaat
ziehen, wenn auch hybride Ansétze, wie
z.B. StripTill, rotative Direktsaat und das
absatzige Verfahren, Alternativen dar-
stellen und die Vorteile beider Systeme
verbinden?
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VERQLEICH HYBRIDER
ANSATZE

Der Begriff ,Rotative Direktsaat” be-
schreibt dabei die wechselnde Bearbei-
tung innerhalb der Fruchtfolge. Nach
Pfahlwurzlern wie Raps oder auch Soja
lasst sich meist auch ohne tiefe Grund-
bodenbearbeitung Getreide etablieren.
Zuséatzliche Eingriffe zerstoren hier eher
die naturliche Bodenstruktur und ver-
brauchen unnétig Energie und Zeit. Der
Dieselverbrauch der Direktsaat zum Bei-
spiel betragt unter mitteleuropaischen
Bedingungen nur knapp 1/3 des Ver-
brauchs der wendenden Bearbeitung
pro ha und Jahr.

StripTill als Zwischenldsung.

StripTill als kombiniertes Verfahren
bietet eine Losung fiir enge Zeitfenster
und kommt meist zum Einsatz, wenn
die Kulturen eine zusatzliche tiefe Locke-
rung auch ékonomisch danken oder die
schnellere Erwarmung durch die Locke-
rung in einer verlangerten Vegetations-
zeit ausnutzen konnen. Raps oder auch
Mais sind hier die klassischen Kulturen.
Wahrend StripTill bei Mais nicht immer
Mehrertrage bringt, bietet es bei Raps
die Moglichkeit, die Pfahlwurzel mit kon-
zentriert angelegten Dungedepots in die
Tiefe zu locken.

Absatzige Verfahren eignen sich
dann, wenn Variabilitat gefragt ist. Hier
werden die Grundbodenbearbeitung
und das Anlegen des Diingedepots zeit-
lich von der Saat getrennt. Oft kommen
zur Saat dann klassische Sdmaschinen
mit nur noch geringem Bodeneingriff
zum Einsatz. Auf Problemstandorten mit
Fuchsschwanz kann so mit zusatzlichen
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Mit absatzigen Verfahren lasst sich die Saatzeit flexibler planen. Kombiniert mit platzierter
Diingung wird auch die Nahrstoffeffizienz erhoht.

flachen Bearbeitungsgangen Druck he-
rausgenommen werden. AuBerdem hat
diese Trennung den Vorteil, dass sich der
Boden Uber den ldngeren Zeitraum zwi-
schen Bearbeitung und Saat wieder dich-
ter lagern bzw. natrlich riickverfestigen
kann und auch bei spaten, trockenen
Saatbedingungen die Kapillaritat herge-
stellt ist. Vorlaufende Werkzeuge in der
Sédmaschine sollten dann aber maximal
auf Saattiefe geftihrt werden.

SCHARTECHNIK FUR DAS
JEWEILIGE AUSSAATVER-
FAHREN

Doch welches ist das optimale Werkzeug
fur die verschiedenen Bedingungen und
Gegebenheiten?

Generell stellt ein kompakter, rick-
verfestigter Boden héhere Anforderun-
gen an die Saattechnik. Leichte Scharfor-
men funktionieren hinter Kreiseleggen
wunderbar, erreichen aber nicht die fir
die Direktsaat benétigten Schargewich-
te. Schwere Saatkdrper mit meist weite-
rem Reihenabstand und der Méglichkeit,
sektional viel Schardruck zu geben, legen
die Saatkoérner auch unter wechselnden
Bedingungen auf die gleiche Saattiefe
ab. Zinkenschare funktionieren bei wenig
und kurz geschnittenem organischem
Material am besten. Steine werden zur
Seite geschoben und auch bei schweren
Boden wird der kapillare Anschluss er-
reicht. Scheibenschare passen sich bei
unebenem Boden besser an, schneiden
bei hohen organischen Massen zuver-
lassig durch, bewegen weniger Erde,
haben aber Nachteile bei Steinen und
kampfen unter ungunstigen Bedingun-
gen und ohne vorlaufende Rdumsterne
manchmal mit Hairpinning.

Da Scheibenschare unter extrem
trockenen Bedingungen auf schweren

Boden und tiefer Saatgutablage den
Saatschlitz wegen fehlender Feinerde
nur mit guter Maschineneinstellung
schlieBen, setzt sich auch in klassischen
Direktsaatgebieten ein vorausgehender
Arbeitsgang mit ultraflacher Bearbeitung
immer mehr durch. Hier reicht oft ein
schneller Durchgang mit einer Messer-
walze oder eine sehr flach eingestellte
Scheibenegge, um die austrocknende
Kaminwirkung intakter Stoppeln zu er-
reichen, um leicht einzuebnen und um
schlieBlich genligend Feinerde fur das
SchlieBen der Saatrille zu hinterlassen.

Fazit

Im Hinblick auf klimatische Verdnde-
rungen ist das klassische, altbewahrte
System zwischen intensiver Bodenbe-
arbeitung mit anschlieBender Aussaat
immer mehr zu hinterfragen. Der As-
pekt, Bodenbearbeitung mehr als eine
Art Werkzeug zu sehen, um zum Beispiel
organisches Material einzuarbeiten, Un-
krauter mechanisch zu bekdampfen oder
ReparaturmaBnahmen durchzufihren,
zeigt jedoch auch die breite Daseinsbe-
rechtigung. Demgegeniber stehen aber
nach wie vor die Vorteile der Direktsaat
bzw. der reduzierten Bodenbearbeitung
— vor allem mit Blick auf das Sparen von
Wasser.

Hier hilft es, das Schwarz-weiB-Den-
ken aufzugeben. In Bezug auf die sich
andernden klimatischen Bedingungen
kénnen z.B. die rotative Direktsaat, Strip-
Till oder das absatzige Verfahren als fle-
xiblere und anpassungsfahigere Alterna-
tiven gesehen werden. Die Integration in
unsere Fruchtfolgen ist schon jetzt in den
von Trockenheit (Mitteldeutschland), Un-
grasern (Westeuropa) oder Néasse (Eng-
land) gepragten Regionen sichtbar.
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Gerade mit Blick auf die
letzten Jahre zeigt sich,
dass die Vision, warum wir
das Unternehmen grin-
deten, noch besser in die
heutige als die damalige
Zeit passt, vor allem wenn
wir Uber Umwelt, Diversifi-
kation und veranderte Kli-
mabedingungen sprechen.

Michael Horsch

Unsere Starken liegen in
der kontinuierlichen Ent-
wicklung und der engen
Zusammenarbeit mit unse-
ren Kunden. Diese Kunden-
nahe gepaart mit Innova-
tionskraft treibt uns nach
wie vor an, effiziente und
nachhaltige Lésungen zu
finden.

Theo Leeb

Unsere Kernkompetenz sind
schon immer der Bau und
die Entwicklung von Ma-
schinen, der wir auch wei-
terhin mit Engagement und
Leidenschaft  nachgehen
werden. Wir sind bereit,
die kommenden Heraus-
forderungen anzunehmen
und unser Unternehmen in
eine erfolgreiche Zukunft
zu flhren.

Philipp Horsch

Was unser Unternehmen
auszeichnet, ist unsere be-
merkenswerte Vielfalt.
Sowohl in der Geschaftslei-
tung als auch unter unse-
ren Mitarbeitenden brin-
gen wir eine breite Palette
an Fahigkeiten, Erfahrun-
gen und Personlichkeiten
zusammen.

Cornelia Horsch



